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I AUTOTRANSPORTE I 

Las ter111inales de ca111iones esperan 
a.fianzar su crecimiento 

La industria del sector cerr6 este afio con buenos resultados, mientras conffa en que las 
buenas sefiales del mercado daran una mejor recepci6n a los pr6ximos lanzamientos 

Alejo Gonzalez Prandi 
REDACCI6N EXPOTRADE 

A las puertas de la celebracion de 
bienvenida al nuevo afio. las termi­
nales de camion es marcaron los hi­
tos mas importantes de 2017 de la ac­
tividad en el pais y las estimaciones 
para el futuro inmediato, mientras 
que coincidieron en que el mercado 
de transporte de cargas cierra un ci­
clo positivo. 

Sebastian Rodriguez Macias, di­
rector comercial lveco Argentina. 
comento que fue "el segundo me­
jor afio", "ya que se estimaban unas 
24.000 unidadesyterminaran en tor­
no a las 31.000. Esto significa un cre­
cimientocercanoal 60%, comparado 
con 2016. superando ampliamente 
las expectativas del mercado en ge­
neral''. 

En esa misma linea se ubico Fe­
derico Ojanguren. gerente general 
de la Division Camion es y Buses de 
Volkswagen Argentina. y agrego 
que "todos los sectores de la activi­
dad de transporte han aportado a 
este crecimiento. Tambien destaco 
que la compafiia en "se ubica entre 
lasautomotricesquemascrecieron", 
a nivel local. 

Segun Alex Boni, director general 
de Volvo Trucks & Buses en el pais. 
este afio "el mercado de vehiculos 
de mas de 16 tone]adas SU pero todas 
lasexpectativasyestimamosquece­
rraracon uncrecimientosuperioral 
60% comparado con 2016. Hizo hi­
capie en que la automotriz hace dos 
afios logra un crecimiento sostenido 
"pasando de! 4,5% de participacion 
de mercado en el 2015, a un 8.6% en 
2016", mientras estima alcanzar un 
11 % este afio, lo que significaria "una 
partici pacion record''. 

Un "excelente afio" tambien fue 
para Emilio Miiller. director gene­
ral deScania Argentina. "La realidad 
esquetem1inamosconaproximada­
mente 80% mas de lo que pensaba­
mos venderen termino de camion es, 
siendo lideres en el nicho de mas de 
300 caballos de potencia, con una 
facturacion del orden de! 32% de ese 
sector''. 

Por su parte, Gustavo Castagnino. 
directorde Relaciones lnstitucionales 
de Mercedes-Benz, opino: "Los buenos 
resultados. sobre todo en lo referido a 
vehiculoscomerciales. son un claroin­
dicativode la reactivacion paulatinade 
laactividad,yaque losvehiculos pesa­
dos esran directamente relacionados 
con la economia del pais''. 

A su vez. asevero que "la reacti­
vacion de! mercado de vehiculos 
comerciales en Brasil. donde se per-

El mercado cierra un afto con balance positivo 

cibe un repunte de la economia, ya 
genera una repercusion positiva 
en las exportaciones. Se estima que 
Mercedes-Benz terminara 2017 ex­
portando a Brasil un 150% mas de 
Sprinter, en comparacion con el afio 
pasado''. 

Por su parte, Juan CarlosJanocko. 
gerentedeFordCamionesGrupoSur. 
dijo queen 2017 "todas las industrias 
han crecido en comparacion a 2016. 
Podemos destacarel crecimientodel 
segmento de los rigidos medianos 
4x2, donde vemos un auge de! cam­
po. Otro segmento que ha crecido es 
el de la construccion en general, que 
abarca a los rigidos pesados''. 

El directivo espera "cerrar el afio 
manteniendo nuestra posicion, con 
una industriaacumulada que supero 
las 20.000 unidades, posicionando­
nos en el tercer lugarentre la compe­
tencia y con una participacion acu­
mulada de mercado del 18% ''. 

"El balancedeesteafioes muypo­
sitivo para el segmento de camiones 
y. en particular, para la marca Isuzu". 
indicoJorge Portugal. gerente gene­
ral de la automotriz. y apunto que 
el sector mostro un crecimiento de! 

62%, en comparacion con el afio an­
terior. "muyconsistenteencamiones 
semipesados y livianos. en los que 
participa Isuzu''. 

En la vision de Victor Moure. ge­
rente comercial de HINO, este afio 
significo "un procesodecrecimiento 
en el desarrollo de una marca queva 
por su segundo afio de operaciones 
y empieza a tener su espacio dentro 
del mercado, como resultado de los 
primeros clientes que el afio pasado 
empezaron a confiar en nosotros''. 

Loqueviene 
"Creemos que 2018 sera tambien 

un buen afio. De acuerdo a determi­
nadas variables. podria estimarse 
uncrecimientodell0%enrelaciona 
2017. Esto se ira observando en fun­
cion de co mo avance la economia en 
general de la Argentina", dijo Rodri­
guez Macias. 

A su vez. hizo hincapie en que el 
afio que viene. en Iveco estaran en 
"alerta" con respecto "al desarrollo 
de creditos por parte de los ban cos, 
quienes estan analizando si conti­
nuar o no con sus lineas. lo que es 
un riesgo para el mercado. pudiendo 

influenciary mermar lacapacidadde 
crecimiento del mismo para 2018''. 

Por su parte. Ojangueren estimo 
que el afio en puerta sera "un muy 
bu en afio" y que "va a mantener un 
nivel de actividad alto''. Tambien es­
pecificoque seagrandara "la familia 
con la nuevagama Delivery. que nos 
va a pem1itir alcanzar los segmentos 
desde las 3,5 has ta las 11 toneladas''. 

Segun Boni. "el mercado crece­
ra a un ritmo mas moderado, con 
una proyeccion del 5%". Aclaro que 
sectores como el cam po y la cons­
truccion continuaran con un fuerte 
crecimiento. demandando mas pro­
ductos "para los cu ales tenemos una 
oferta idonea''. 

Ademas, el director general de 
Volvo Trucks & Buses en la Argenti­
na a pun toque "la reactivacion pau­
latina de! consumoy de la industria 
deberia generar mayor demanda en 
el segmento de cargas generales''. 

Scania Argentina afronta el desa­
fio de "mucha mas digitalizacion de 
nuestros productos. a un mayordiag­
nosti co in teractivo den uestros vehi­
culos q u e estan en ungranporcenta­
jeconectados pem1anentementecon 

UTILITARIOS 
Para Citroen Argentina el 
balance tambien fue "po­
sitivo". Segun su director 
de Ventas, Osvaldo Mar­
chesin, recordo que Ia 
marca presento en el pals 
su nuevagama de vehicu­
Ios comerciales con capa­
cidades de carga diversa 
y complementaria entre 
Ios nuevos Berlingo, Jum­
pyy Jumper. "Con esa es­
trategiade producto im­
plementada al 100%, Ci­
troen cerrara el afio 2017 
con un crecimiento en 
volumen del 35% respecto 
del afio pasado dentro de 
un mercado que crecio un 
26%",dijo. 
El ejecutivo aclaro que 
"si bien Citroen no par­
ticipa del mercado de ca­
miones, los pesados han 
tenido un crecimiento de 
mas del doble del crecie­
miento de Iivianos, ysa­
bemos que la demanda de 
camiones es un excelente 
indicador de crecimiento 
econ6mico". 

la fabrica". segun dijo Miiller. 
"El afio que viene lo vemos mejor 

que este en terminos de potencia­
lidad para los negocios. Va a ser de 
muchisimo trabajo. porque va a ser 
de preparacion para la proxima de­
cada". manifesto. 

"Desde Ford seguiremos buscando 
creceren todos los rubros con nues­
tros 12 modelos. que abarcan desde 
camion es livianos has ta losextra pe­
sados. buscando mantener nuestra 
posicion actual de tercer lugar en el 
mercado", asevero Janocko. 

En lo que respecta a Isuzu, Portu­
gal considero que 2018 "sera muy im­
portante y de crecimiento, mas alla 
del mercado''. Al respecto, puntuali­
zoque lamarcacomienzaconl2con­
cesionarios. que se expandira aun 
mas durante el afio. acompafiando 
nuevos productos, en los segmentos 
de camion es livianos y semi pesados. 
como en el de pick ups. 

Por ultimo. Hino proyecta un cre­
cimiento de un 50%, "llegando a las 
450 unidades a comercializar du­
rante el proximo afio". indico el ge­
rente comercial de la compafiia en 
elpais. e 




