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[AUTOELEVADORES |

Este tipo de equipos son indispensables para el

~ trabajo en logfstica; sin embargo, por no contar

“con fabricacién nacional, 1a totalidad se importa;
denuncian que no se aprueban las DIAI

Loscontrolesalasimportaciones generanin-
convenientestambiénenlaventayalquilerde
autoelevadores porqueno existe unaproduc-
ciénnacional de esos productos, hechoagra-
vado por el aumento de la demanda de esos
equipos por parte del restodelaindustria.

“La situacién es muy dificil por la falta de
importaciéndeautoelevadores porquenohay
fabricaciénnacionalytampoconosaprueban
las declaraciones juradas anticipadas de im-
portacién [DJAI]”, describié Julio Cocciolo,
ejecutivo de Ventas de Fortalein.

En tanto, Diego Vazquez, gerente comer-
cialde Alfamaq Venturi SA-representantede
Stillenla Argentina-,destacé: “Hemoshecho
presentaciones, varias con éxito moderado.
Hacia mitad de afio, hemos tenido algunas
liberaciones, pero en realidad no existe nin-
‘gun criterio. Hicimos todoslos deberes, pero
sin mucho éxito”. También comento quela
firma esta trabajando contra proyecto con
susclientes.

Enlaapreciaci6n coincidié Marcelo Stara-
poli, de Tecnoracks, al decir que la situacién
“afecta porquenosesabecuéleslaldgicaque
. tienen para aprobar o no las DJAT; entonces
1n0s encontramos en un problema grande,
méas que nada en el suministro de repuestos

y en el servicio de postventa, porque es muy
importante tener los repuestos para el man-
tenimiento”.

MarioSaldias, deldepartamentode Ventas
de ZMG, representante dela china Liugong,
lament6 “no tener las unidades para sumi-
nistrarlesalos clientes: tienen unanecesidad
de renovacién de unidades para mantener
su estandar de calidad y no lo podemos sa-
tisfacer, porque no tenemos unidades para
entregar”.

Para Natalia Bresanovich, responsable de
Marketing de Biscayne, “el control a las im-
portaciones influyé en el negocio, generan-
do un alto nivel de incertidumbre a la hora
de planificar la produccién y cumplir con la
entrega a los clientes. En nuestra planta de
Garin, hace varios afios comenzamos con
el ensamble de muchos de los equipos que
comercializamos, y seguiremos trabajando
para incrementar la participaéién nacional
al producto terminado”.

DiegoPerullo responsable dePostventade
UnionBull, reconocié: “Sibien hayun control
general deimportaciones para todalaindus-
tria, estaba previsto dentro de los planes de

crecimientoque teniamos paraelafio.Nonos

haimpactado comoaotrasempresasdebido

Complicaciones para abastecer y reponer equipos

alatareadeplanificacién previa. Existeelcon-
trol y hay que cumplir conlorequerido. En el
temarepuestos estamosdesarrollandoalter-
nativas locales, a fin de segulr mantemendo
nuestro estindar de servicio”, .

“Elcontextoactual del comercioexterioren
nuestropaisnosdemandamejoraratinmasla
planificaciéninternayestaren continigocon- -.
tacto con nuestros clientes intercambiantio
informacién para acordar y/o coordinar los
plazosdeentrega”, explico Gustave Laquani- -
ti,de Marketing de Toyota MatenalHandhng
Mercosur.

Cocciolo de Fortalein precis6: “Hasta ju]jo

venfamosmuy bien. Seveniastockeandounas
200 mAquinas cada tres meses. Desde esa fe- -

chadejaron deaprobarlas DJAL Hemosven-
dido ese stock. Hoy, practicamente, tenemos
cinco mAquinas para vender. La expectativa
deventasparaesteafiolahemossuperado.Lo
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que no tenemos es qué vender. Hablamos de
40 por ciento menos deimportacién de insu-
mos. Nos perjudicaa todos”.

Porsuparte, Vazquez precisé que para 2014
“no avizoramos mucho crecimiento, porque
elcontextonosmarca mayores restriccionesa
la Jmportacmnyestos equiposnotienenpro-
diiccién nacional”. Aclaré: “2013 no fue tan
malo envolumen deequipos. Somosoptimis-

‘tas, pero el contexto afecta mucho”,
. . “Losvolimenesproyectadosseestan cum-

pliendo, més que nada por la planificacién
-anterior, ya que el afio pasado hubo restric-
ciones a la importacién que se endurecieron
este afio”, afiadi6 Saldias, tras agregar: “Hay
mas demanda que oferta. Se podra esperar
untiempo, peroenalgin momentosetendra
que resolver este tema”, concluyd.e
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