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Carlos Boero, durante el acto que conmemoro el aniversario
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| CARLOS BOERO |

La tradicional empresa que lleva el nombre de su
fundador cumpli6 25 afos. Un recorrido por las
vicisitudes y logros de una auténtica pyme argentina

Alos 69 afios, Carlos Boero se dio el gusto
decelebrarlosprimeros 25 afios delaempre-
sa que fundé en 1987 y que fue posicionan-
dose en el mercado del transporte pesado.
La planta industrial ubicada a metros de la

autopista Rosario-Buenos Aires, en la loca-
lidad santafecina de Alvear, con una super-
ficie de mas de 8000 m2 en un predio total
de 9 hectareas, fue el escenario elegido para
compartir el festejo.

“El que tomo coraje para dar el gran salto
-reconocié Boero-fue mi hijo Ignacioy yo
confié en él, porque se cri6 con nosotros aca
en la fabrica. Iniciamos el despegue cuando
muchashabiandecididodesinvertiryestaba
el furor de vender y poner la plata en plazo
fijo. Pero nosotros tomamos el camino con-
trario, invirtiendoentecnologiayasidespués
de varios meses de parate empezamos a le-
vantar. De1000 metroscuadrados nos fuimos
a8000yde4o5obrerosque empezaron con-
migo ahora tenemos 110™.

Su fundador le puso la mayor energiaaun
emprendimiento especializado en el disefio
ylaproduccién de una extensalineadeejesy
suspensiones paracamionesyremolquesque,
con el transcurrir delos afios, fue levantando
una planta industrial que hoy esti equipada
conmodernostornosCNC, centrosde mecani-
zado, robotsde soldadura, maquinasdecorte
porplasma, equipamiente paracorteyplega-
dodechapa,y modernas cabinas de pintura.

Laempresa,quellevaelnombredesucrea-
dor, Carlos Boero SRL, mantiene suimpronta
familiaryen estaocasién-ademasdelinvita-
doespecial, el gobernador Antonio Bonfatti-
el personal técnico operativoy quienes estu-
vieron desde sus inicios celebraron el desa-
rrolloalcanzado, conlapremisade “seragiles
en larespuestay dedicados en el servicio”. .

“Nuestroslogros han sido el eficaz servicio
de post venta, contar con stock permanen-
te y un sistema informaético de trazabilidad

que nos ha permitido ofrecer una excelente*" |
. entrega delos repuestos”, destacd el mentor

delafirma.e
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Empresas

VOLKSWAGEN

EN CONTACTO

La divisién Camiones y Buses de Vo-
lkswagen, puso en marcha su accién

“Enlaruta del cliente”, cuyo objetivo

es establecer un contacto mas direc-
to yfluido con sus concesionarios
oficiales y clientes, con acentoen
la post venta. La campafia arrancé
en Mendoza, Comodoro Rivadavia

- y Neuquén, donde Sergio Pugliese,

un paulista que comanda la firma,
destacé que “en Brasil, Volkswagen

‘es lider y queremos que también lo

sea enla Argentina”.
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NAVE RENOVADA

Volvo Trukes presentd la nueva
version de su gama Volvo FH desde

-el Scandinavium Arena de Gotem-

burgo, en otras ciudades europeasy
mas de 34.000 personas participaron
através de Internet. La nueva nave
sigue los lineamientos de la marca,

‘especialmente en lo que haceala

segurldad pasiva y activa, con una
nueva cabina de un metro cdbico ma-

yory nuevos sistemas electrénicos; el

entofho del conductor se ha optimi-
zado y las soluciones tecnolédgicas
reducen el consumo de combustible.

Asistancla
24 fis. -

0-800-666~-(VWCB) 8922

- _ :Asis}enrcriia las 24 hs.

www.yweamionesybuses.com.ar

Garantia de 2 arios.

En Volkswagen sabemos que nueslro valor agregudo es el servicie.
Por eso ofrecemos una cobertura las 24 hs, los 365 dias del afo.

Y una Red de Concesionarios exclusiva con centros de atencién esiratégicamente dlsmbmdos alo large’
de fodo el pais, equipados con la més alia tecnologia.

Volkswagen Camiones y Buses. Tecnologia alemana.

_ Atencion personali:

Camiones y Buses
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