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BREVES

TNT

Red terrestre
integrada

TNT Express anuncié la puesta
enmarcha del primer servicio te-
rrestre regular entre la provincia de
Mendozay Chile y adelantd que

- oréximamente se establecerd otro
servicio con Brasil. Luego del fanza-
miento en Buenos Aires y Cérdoba,
Mendoza es latercera provincia de
la Argentina con linea directa de es-
ta"primera red terrestre integrada
de América del Sur que une los pal-
ses ABC: Argentina, Brasily Chile”.

CEDOL

Quinta distincién
Provinter Argentina obtuvo el sello
de calidad que otorga la Cdmara
Empresaria de Operadores Logfs-
ticos. Se trata de la quinta empre-
sa en ser distinguida por sus ni-
veles de operaciény servicio en el
mercado logistico, tras superar la
evaluacion realizada por Deloitte
que evallia honestidad, confianza
y transparencia, segtin el Cédigo

de Buenas Précticas Empresarias.

PREMIO
;E@r la sustentabilidad

Dow Argentina organizé ta 92 edi-
cion del Premio DowGol, para re-
conocer alos proveedores de ser-
vicios logfsticos de Argentinay
Chile (empresas de transporte,

Nuesko ofrecimiento n

depdsitos y terminales maritimas)
gue se destacaron por un geren-
ciamiento eficaz de sus productos
quimicos, entre otros aspectos.

El Premio DowGol fue otorgado
aTagsa, Mesucan, Warehousing,
Barracas, Menconi, El Porteador,
Telga, Mercotank, Adamo, Bustos
y Edmundo Martinez.

NEUMATICOS
Alto valor agregado

Bajo el concepto denominado
High Definition, Goodyear Argen-
tina esta ingresando una renova-
dalinea de neumaticos para dis-
tintos tipos de vehiculo, desde
autos hasta camiones de los que
destacan su "alto valor agregado,
con atributos diferenciadores, co-
mo la aplicacién de tecnologfas in-
novadoras, materiales modernos,

_colores y sensaciones especial-

mente jovenes”, destacaron sus
directivos:

CEAC _
De estreno

La Cémara Empresaria del Auto-
transporte de Cargas (CEAC), in- -
auguré una nueva sede en el barrio
de Cabaliito. En el acto de apertu-
ra su actual titular, Daniel Indart, re-
cordé lafigura de Rogelio Cavalie-
rilribarne, fundador de la cAmara
desde donde se impulsé la crea-
cién de la Federacion Argentina de
Entidades Empresarias del Auto-
transporte de Cargas (Fadeeac).

Consultora austral es una empresa creada en 2005 porun
grupo de profesionales de gran prestigio y amplia trayectoria en
la actividad naval y portuaria, con el objeto de ofrecer
alternativas de solucion y reparacion naval y poriuaria.

- permanente.

Las empresas del sector, obligadas a reinvertir en mayor proteccion, se quejan por el
aumento de costos, a lo que se suma, dicen, el freno en el crecimiento que causd la crisis

Toda medida de seguridad encarece
los costos y se profundiza en el caso
de aquellas empresas que trasladan
cotidianamente millones de pesos,
eurosodélares, en efectivoy porlavia
piblica. Para las transportadoras de
caudales, la inseguridad se traduce en
un encarecimiento sostenido, reflejado
en los costos y que no siempre puede
trasladarse a las tarifas.

“El crecimiento de la inseguridad
hizo que las compariias tuviéramos
que hacer una gran inversion, en pri-
mer lugar, en las unidades blindadas
para reforzarlas, hacerlas cada vez
mas seguras y proteger al personal, y
en segundolugar, hubo que incremen-
tarla cantidad de gente para la opera-
cién”, dijo Ana Moran, tesorera dela
Céamara de Empresas Argentinas de
Transporte de Caudales (Cetca).

La Cetca agrupa a las seis trans-
portadoras de caudales que operan
en-el pais. Fundada hace 40 afios, Ia

i eh su patrimonio méas
blindadas, y entre

6000 y 7000 trabajadores, la mayoria
deellos con una calificacién profesio-
nalespecialy cursos de capacitacion

éSc]aro, yanosepuede
ccién de los efectivos

‘bordo. “Todas las operaciones noc-
turnas se estan haciendo asi; ademas

del cami6n blindado, est4 yendo algu-

naotraunidad, en algunos casosdela

6n blindade contando

policia y en otros de lamisma corfipa-
fifa. Cuando me refiero a unidades de
apoyo hablo de doble camién, y esto
tiene un altisimo costo desde el pun-
to de vista de la inversi6n para poder
mantener la disponibilidad de unida-
des y la cantidad de gente”.

Impasse
Estos costos adicionales “van en de-

trimento dela rentabilidad del sector.*

En 2008 esperdbamos de dos a tres afios
de crecimiento, porque en ese momen-
to la actividad estaba muy alta, pero
larealidad es que apartir de 2009 bajo
¥ se incrementaron mucho los costos.
Si a esto le agregamos los muy altos
aumentos salariales dela paritaria de
camioneros, nos da una combinacion
complicada, porque tenemos menos
actividad y mas costos que los clien-
tes reconocen pero que no se pueden
trasladar”, subrayé Moran.

Acercadelaescasademanda del afio
*pasado, sefialé que “muchos clientes
cuando bajan su recaudacion siguen
contratando el transporte de caudales,
pero en menor cantidad. Entonces, si
un supermercado o un shopping nos
contrataba todoslos dias, termina ha-
ciéndolo tres veces por semana. Hay
una baja en la cantidad de paradas
aungue se mantenga el volumen de
dineroy para nosotros esa inactividad
del camidn, teniendo que mantenerio
por cinco dias cuando lo tenemos s6-
lotres activo, nos implica una subida
muy alta de los costos y tina baja en
los ingresos”, explico. )
~ En cuanto a los recursos huma-
nos, destaco que la seleccion “es di-
ficil, porque ademés de cumplir con
todos los requisitos que marca la ley,
a veces avanzamos un poco méas. Te-
nemos un psicotécnico por portacioén
de armas que lo pide el Registro Na-
cional de Armasylohacemos conun
alto nivel, porque nos interesa que la
bersona esté apta; lomismo hacemos
con la averiguaci6n de antecedentes, -
reincidencias yuna revisacion médica
estricta. Desde el punto de vistadela
capacitacion, empiezan con 100 horas
en el momento del ingreso y un pase
de capacitacion anual de 48 horas pa-
ra ir refrescando los procedimiento
y normas legales”. ] -
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