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Ningbo Ruyi hizo pie en
la Argentina de la mano
de Union Bull; proyecta
ventas de maquinaria
en América latina

Para el movimiento de mercade-
rias en el pais, 1a empresa Union

* Bullpresent6 en Expo Logisti-k un

innovador transelevador (order-
picker) fabricado por la empresa
china Ningbo Ruyi, que permite
- tener un almacén con pocos me-
tros en el largo y ampliamente
recuperados en altura. El presi-

dente de 1a compaiiia proveedoray -

actual vicepresidente del Consejo

Chino para el Fomento del Comer- -

cio Internacional, Chu Jiwang,
estuvo en la feria en suprimera
visita ala Argentina, como parte
deunrecorrido que incluyé otros

paises delaregion, interesadoen

las potencialidades.

—;Esta en los planes de ng- .
bo Ruyi posicionarse en Amé-

rica del Sur?

—Queremos tener una meJor’

comprension del mercado inter-
nacional. Hoy expo’rtamos a 135
: palses El continente americano,
sin incluir los Estados Unidos y
Canada, representa entre un 10
y-un 15% de nuestras exporta-
ciones, que incluyen a-México,
Perti, Brasil, la Argentina y Chi-
le. Y queremos seguir creciendo
hasta acercarnos al 44%- al que
hoy llega el comercio exterior

chino; de ahi que nuestra alian-"

za con Union Bull sea més que
estrateglca

duccuii[ que tlenen paraelmer-
cado interno y externo"
‘_En los tltimos- dlez afos el

un 74 % para
exportacmn En estos momentos
estamos en una politica de ex-
pansién que apunta fundamen-
talmente a dos mercados: Africa
y América del Sur.

—{Cudndo comenzaron a en-
focarse en esta regién? !

"_En 2000 fuimos invitados por

prlmera vez a Brasil, donde casi-

no seveian prodiictos chinos; éra-
mos la primera empresa que par-

--nicos)en ‘una plaritade 115.000 m2;
“{etiemos 1260 empleados 1504
‘tribuidores para atender el merca-

ticipaba en una exposiciénalli. A
partir de 2006 ingresamos en otros
paises de América latinayenla
Argentina tuvimos compradores
de nuestras maquinarias, antes de

_ nuestra alianza con Union Bu]l
* pero mas pequenas.

- —-;Cudl es la dimensién de su
compafnia? -
~Producimos mas de 400 mode—
los diferentes de maquinarias (ca-
rretillas elevadoras, apiladores,
productos de seguridad contra
explosiones y transpaletas, entre
otros productos eléctricos y meca-

do interno. Por la dimensién que
tiene China hay alrededor de 500
empresas que fabrican este tipo
de maquinarias y unas 130 dedi-
cadas a los autoelevadores, pero
no hacen toda la linea. Nosotros
hacemos una linea completa y
nos ubicamos entre las primeras

- cinco del pais; siendo una de las

mas consolidadas en la exporta-

cion. Nuestra marca Xilin se ha

calificado como la mas famosa de

‘China, una plataforma hidraulica

que seimpuso en 135 paises, en
términos de produccion, volumen
de ventas y calidad.

-;Cémo llega a ser miembro

del Consejo Chino para los ne-

gocios internacionales v cual
es su misién?

~Me nombran porgue soy uno
de los mas veteranos en esta area;
me apodan “el rey de las maqui-
narias”. Comoen este rubro hay
mucha competencia en el mundo,

muchos fabricantes, mi tarea es:
incentivar gueesa competenciase
desarrolle de forma no agreswa,’ :
‘ n --.-Ja Argentina?

competencia internacional.

. —Qué facilidades les otor-
ga el Estado a las empresas

en China?

—Hay planes de crédito parafa-
cilitar el crecimiento de las pymes
y otros planes para fomentar la
investigacion, gue redundan en

beneficio de la Nacion, con be-

neficios: como la exencmn de im-
puestos.

_Usted realiza donaciones

que mvertxr para renovar10s] pro- %
~ductos e insertarlos en una sana

EXPOTRADE

en China para acciones socia-
les. ;Es algo comun u obliga-
torio?

" -Las donaciones no son una.
obhgacmn sino decision de cada

_ empresa. Nosotros 1o hacemes,

porque como industria grande

de logistica y de movimientode - -~~~

materiales nos parece que debe-
mos ayudar, porque todavia hay

muchas zonas pobres en China.’

Lo hacemos a través de una fun-

- dacién de ayuda a esos sectores y
‘otra dirigida a los estudiantes.

. —;@ué impresion se lleva de

" -La Argentina interesa en el

‘plano de la industria. Sabiamos

que era un pais muy atractivo
y suena como un lugar con mu-
cha riqueza. Creemos que tiene
mucho potencial y una cultura
interesante. Por eso también en
esta primera visita hemos ido a
conocer lugares dedicados al tan-

go, porque la misica fortalece la.
-uni6én. Oriente y Occidente se
pueden conectar mejor a través

de lamusica.

Redaccién Expotrade

‘ta deuna apertura de vital im

_ teriormente ocupd cargos eje-

EMPRESAS

RENAULT TRUGKS

Ahorro de
combustible

La automotriz probé el consu-
mo de combustible endos ca-
miones Premium Lander 440. *
Entre uno con caja manual ZF

de 16 marchas y otro conla ca-

ja de cambios inteligente Op-

tidriver+, este Ultimo mostré
un ahorro'de combustible del g

“119 respecto del primero. Am

bos vehiculos realizaron un reg
corrido de 220 kilémetros, dis-
puestos con un semirrigido de
iguales caracterfsticas y similar
carga (30 toneladas). Asimis-

- +mo, transitaron un 30% por:ca-
* minos de ripio y desmejorados;
yun 70% por ruta normal

ANDREARNI

“. _Inauguran sucursal

enViedma .. =
La Unidad de Negocios Correéé
del Grupo Logistico Andreani *
inaugurd una nueva sucursal

en Viedma, Rio Negro. Se tra

portancia para la compafifaya
que la sucursal ocupa unluga
estratégicoenlaregion,en- % °
tre Bahia Blanca, Trelew, Ge-

" neral Rocay Bariloche, quela . =
posiciona de manera ideal pa-

ra el desarrollo de servicios en
la zona. Esta accién refleja el
incremento de puntos de ven-

tade Andreani con el propdsi-, -

to de facilitar el acceso de los -

. clientes y afianzar la filosoffa- -
~-delaempresa para consolidar: -+

.- sUs servicios postales con va-
-lor agregado.

0BA

Nombran a un nuev@ :
gerente general .

La empresa de correo priva-#

-doy servicios logfsticos OCA

informd que Gabriel Beltrami-
ho fue nombrado nuevo CEO
de.lafirma. La decision fue to--
mada frente a nuevas apues-
tasde iiderazgo enlalogistica

-+ liviana, mas especfficamente
- enele-commerce y enla ge-
- neracion de-servicios de alto

valor agregado. Belftramino se

_desempefiaba desde 2004 co-

mo director de Planeamientoy
Tecnologlaenlaempresay an-

cutivos en la British American
Tobacco, The Capita Corpora-
tiony Coopers & Lybrand. ==
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