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ECOS DE EXPO TRANSPORTE

alance de los acoplado:

Luego de un 2011 marcado por una alza de la demanda, el mercado arrancé el presente
ano de manera “discreta”. Los protagonistas compartieron anuncios de inversiones

En el rubro de acoplados y se-
mirremolques, los fabricantes vie-
nen de un 2011 con “sobreventas”
v un primer semestre de 2012 dis-
creto, alentado por nuevas lineas
de crédito -del Banco Nacion. Las
marcas grandes y las pequefias,
que expusieron sus productos en
la {ltima edicién de Expo Trans-
porte, hablaron de inversiones,
ampliaciones, nuevos productos,
maés tecnologia y mano de obra.

Metalargica Bonano “proyect6
para este afio una inversion que se
estd concretando, que ronda los 20
millones de pesos para una nueva
estructura de galpén en Mar del
Plata, con cabina de pintura presu-
rizada, maquinas que estan llegan-
do y elementos-que mostrados en
la exposicion, como griias nuevas,
robot de soldadura, entre otras no-
vedades. La idea es incorporar 150
operarios mas a la planta”, detallo

- su presidente, Daniel Bonano.

A su vez, Pluscarga -que en 2011
trep6 al “puesto 11, después de ha-
ber arrancado hace cuatro afios en
el 65— con la venta de bateas, se-
mirremolques y acoplados, planea
posicionarse en el quinto o sexto
Iugar en el mercado. Actualmen-
te estan dividiendo las marcas con

la creacién de una nave indepen-
diente para “Poliposte”, dedicada
a columnas de alumbrado, cables
de alta tension y telefonia celular,
en la planta de General Rodriguez,
anticip6 su gerente comercial, Car-
los Minnozzi. : . :
En tanto, Metaltrgica Brugsa se
encuentra en los preparativos de
una “flamante planta”, donde ins-

_talaran “nuevas maquinas para

transformar y darle valor agrega-
do al acero” sueco que comerciali-
zan, destac6'Marcelo Marchese. En
Ombu seflalaron que hacen “inver-
siones permanentes en tecnologia”
para aplicar a sus productos, entre
ellos, una nueva batea en linea, se-
glin sefiald el gerente de Ventas,
Horacio Carlachiani.

Expectativas

Los expositores coincidieron en
gue este afo “la venta esta siendo
sostenida por una linea de créditos
implementada a través del Banco
Nacién”, como remarcd el gerente
Comercial de Agrale, Ignacio Ar-
mendariz, quien destaco quie en 201
“hubo una renovacion anticipada
de flotas, especialmente pensando
que este afio se iba a instrumentar
lanorma Euro 5”.

Agrale se especializa en fabricar
y comercializar chasis para autobu-
ses, minibuses y camiones livianos.
“Tenemos el Ginico cami6n liviano
que se produce en la Argentina. Ya
hemos hecho las primeras opera-
ciones y esperamos incrementar el
niimero en el segundo semestre del
afio”, proyecté Armendariz.

Para Minnozzi, Ia sobreventa de
2011 fue “un veranito” que se'apro-
vech6. De cara al futuro, sostuvo que
las perspectivas son buenas. “Lo que
mueve al pais son las exportaciones.
Enla Argentina, el transportenova
a morir nunca; al contrario, crece
v se necesita de méas infraestructu-

" ra”.Pluscarga “abastece al mercado

local y esta exportando a Uruguay,
Chile y Paraguay”, agrego.
Daniel Bonano saludé la iniciati-

" va oficial de financiar unidades de

remolques, que actud como un “sal-
vavidas para el sector” para que no
perdiera su tren de crecimiento. En
la misma linea, José Luis Stoessel,

directivo de Industrias Metaltirgicas -

Stoessel (con 20 afios de trayectoria
y sede en Olavarria), se mostro op-
timista. Asimismo, desde Metaltr-
gica Alem, de Rosario, Luis Giinter,
adelant6 que planean proyectarse “a
nivel nacional y producir mas”.

essel acumula ya 20 anos de frayectoria en el mercado
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