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PROVEEDORES LOCALES

La pymes tam ién
fueron protagonistas

La oferta de la industria autopartista y de fabricantes que -
‘compiten en los nichos que dejan los “grandes”

Més que un lugar de ventas, lasfe-

rias acostumbran a ser un buen pun-
to de encuentro. Sobre todo para las
pymes que salen a competir con los
pesos pesados del sector. Asilo atesti-
gua Luis Gerardo Giinther, que hace
38 afios empez6 arreglando carroce-

rias en Misiones y hoy es el gerente

de Metaltirgica Alem, una empresa
© familiar que produce méas de un cen-
tenar de unidades al afio.

“No ingresamos en el sector para
competir con las mismas aspiracio-
nes de las empresas grandes, sino
para ocupar nuestro nicho con la
imagen que nos caracteriza. Alem
se hizo fuerte en una zona produc-
tora de yerba, maderay tabaco, con
un chapa de acero microaleado, que
tiene unaresistencia cuatro veces su-
perior a una normal”, destaca.

De esa manera, la empresa ha lo-
grado reducir espesores y entregar
unidades que durante un dia de traba-
jole permiten al transportista arras-
trar 2000 kilos menos. Alem disefia
unidades especiales para el transpor-

te de rollos de pino y es la primera -
fabrica integral del nordeste argen-- -

tino de acoplados y semirremolques,
con una cartera de méas de 60 clientes.

Para Jorge Alberto Moro, trans- -

formarse en una empresa “ciento
por ciento nacional” tiene sus be-
.- moles. Afincada en la localidad de
Las Parejas, Santa Fe, hace diez
afios cuando se volcaron al mer-
cado de los remolques y camiones
eran diez personas y hoy son mas
de 40 en una planta de 4500 m2. El
origen de la empresa es la fabrica-
ci6én nacional de cilindros hidrau-
licos para maquinarias agricolas.

“Eso comenzo hace 40 afios, y hues-

“{ros productos se colocan en maqui-

narias que se exportan a Europa, Ru-
sia, Chile, Bolivia y Venezuela. 2011

fue muy bueno, pero este semestre

estamos 30% mas, abajo. Para con-
trarrestar la competencia fuerte de
Brasil, apostamos al servicio yla asis-
tencia directa, por eso dependemos
también de que el mercado interno
siga creciendo. Y por eso invertimos
enh tecnologia, con una fabrica que

‘hoy esta siendo robotizada”, sefialé

el representante de Moro Hidraulica.

Competir con los grandes
Asimismo, Talleres Neuguén ha-

ce 38 afios que instal6 su fabrica en
Lants este y comercializa su produc--

ci6n de crapodinas de embrague pa-

. ralineapesada, liviana y utilitariaa
. Holanda, Austria, Paraguay y Brasil,

entre otros destinos. “Elnuestroes el
mereado de reposicion, y fabricar en
la Argentina se torna complejo a la

~ horadearticular los costos de produc-

ci6én y la mano de obra. Se nos hace
dificil competir con lasmultinaciona-
les yla estrategia es seguir invirtien-

do en tecnologia. Hay querenovarel .

producto para no perder presencia en
el mercado. Desde 2002 a esta parte,
hemos desarrollado mas de 50 mode-
los de crapodinas”, destacé Leonardo
Christensen, de Talleres Neuguén.

Una industria local que supo in-
tegrar su territorio a otra que de-

. bi6 ceder su espacio a las empresas
multinacionales-cierre de persianas.

mediante- hoy enfrenta el desafio
de agregar mas y mejor valor en un

marco pendulante de expansion y.

desaceleracion de la economia.

‘ ;Lasjfhstalagione_s de Plaza Logistica
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Infraestructura, el futuro

Aun los menos esperanzados mantienen sus inversiones en depdsitos y naves logisticas

Las inversiones en infraestruc-
tura logistica se caracterizan por

‘ser de envergadura y con recupero

en largos periodos de tiempo. Los
depositos o centros de distribucion

1o son una excepcion, sobre todo,

cuando se encuadran en un par-
gue logistico, plataforma que re-
{ine varios centros de distribucién
de distintas empresas. De ahi que

se advierta una continuidad en los’

planes de las firmas que atienden
las demandas del mercado local y
del Mercosur.

“La suerte de la Argentina es-
t4 atada a lo que ocurra con nues-
tra regién. No podemos analizar.
la realidad lotal sin entender que
somos.parte de una red logistica
que excede los limites de nuestro
pais. Tendremos altibajos, pero si
miramos las variables fundamen-
tales, nos enfrentamos a una dé-
cada con enormes oportunidades
para la region”, evalué Eduardo
Bastitta, gerente general de Plaza
Logistica.

En ese sentido, el empresario au-
gurd: “Un muy buen porvenir a’las
inversiones en infraestructura lo-
gistica, que actualmente significan
un cuello de botella para el creci-
miento. Es notorie el foco que estin
poniendolos gobiernos delaregion

-sobre el desarrollo logistico, que se

convirtié en una cuestion de Esta-
do para muchos de ellos”.
Bastitta rescat6 una serie de me-
didas tendientes a fomentar y acom-
pafiar el establecimiento de parques

industriales lanzadas por el Minis- -

terio de Industria. Consider6 que
el desarrollo de este tipo de plata-
formas es muy importante porque

.son fundamentales para el estable-
cimiento de las industrias. “Los
parques han demostrado ser una
herramienta de politica piiblica
y de fomento de la inversién muy
exitosaen varios paises”, enfatizo,
{ras celebrarla decisién del Gobier-
no de fomentarlos.

“No se detendran”

A pesar de la recesion que afec-
ta al comercio internacional yalos
sectores productivos, Luis Bercé, ge-

rente general de Ingenieria Bercé, -

consideré que las inversiones “no

se detendran, ya que estos empren-

dimientos mejoranla productividad

de las empresas y ofrecen grandes
oportunidades de negocio”.

También Pablo Ostapovich, pre-

* sidente de Hormetal, empresa cons-

tructora de obras llave en mano
premium, aseguré que si bien hay -

quienes deciden “esperar unpoco”,

hay otros que construyen y toman -
los créditos del Bicentenario con
una tasa de retorno accesible”. “El-

mercado esta bien ~destaco—, tene-

mos pedidos en el Mercosur y tam-

bién de cadenas en el interior que
se estan expandiendo.” .

“Se habla un poco de incertidum-

_ bre, pero enla vida real hay frabajo

y gente que esta sustituyendo im-

portaciones y necesita plantas pa-

-ra fabricar”, ‘advirtio Ostapovich,

quien trabaja en “obras grandes”
en el cordon bonaerense, como Mo-
reno, Ezeiza y Pacheco. -
Eldirectivo dela firma construc-
tora Ingenieria Bercé puntualizo
que estan trabajando para el sector
agroindustrial en Cérdoba, Men-
doza, Entre ‘Rios y Buenos Aires,
optimizando la logistica de abaste-
cimiento y de distribucion. “Anali-
zamos la informacion del produc-
to, su recepcién, almacenamiento
y distribucion; es decir, asesoran-
dolos en la obtencion de depésitos
a medida [built to suif] para cada
actividad”. ‘
- En tanto, Mario Alberto Leone,
gerente de Bienes Raices de Adrian
Mercado SA Gestion Inmobiliaria,

- sefialo queel'mercadoen generalse

encuentra a la expectativa, tratan-
do de observar el cauce de las nue-
vas disposiciones y; de ahi en mas,

‘determinar cual sera su posicién y

las acciones por tomar. “Cuando la
empresa logistica se encuentralista
paracomenzar la entrega de sus ser-
vicios debidamente contratados, no
puede escatimar en la infraestruc-
tura, ya que una mala inversién so--
bre este punto atentaria contra sus
utilidades”, explico.
Leone apunt6: “Sibien el mercado

se encontraba en una meseta, ahora
sufri6 una merma en sus proyectos”,

- ymanifesté su expectativa respecto

de quela situacion actual se regula-
rice, 1o que permitiria volver, aun-
que sea lentamente, al ritmo regis-
trado en los tiltimos dos afios.




