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CONSTRUCCION

mercado
n potencial

Tras 27 afnos. dedlcados ala construccnon de grandes
estructuras, el Grupo Ostapovxch apuesta a la region

“Hay necesidad de obras logistica de
calidad y se estan viendo obras. Vemos
un momento bueno, un momento de
crecimiento, hay inversion”, dijoPablo
Francisco Ostapovich, fundadory CEO
del grupo que lleva su apellido y que
cobijalasempresas Hormetal, Comer-

“cial CMP, Pradecon e Indumon, mas

lasrepresentaciones delaprimerade

ellas en Uruguay y en Brasil.
Elempresario precis6 que hay “po-

sibilidades”, porque hay mercado. “Se

esta creciendo, hay trabajo y mucha

sustitucién de galpones cbsoletos,

bajos, angostos, muy pequenos, por.

galpones modernos, con.mucha luz,
mucha tecnologia. Entonces, hay ne-
cesidad de obraslogistica de alta cali-

dad y estd habiendo créditosenplaza, -

como el del Bicentenario, porloque se
hacen obras”, destaco.

. Ostapovich remarcé: “Vemos un
buen momento, de crecimiento e in-
version. Elescenario para adelante, en
lopoliticono preocupa, porque venga
quien vengalaactividad vaaseguiry
se va a.trabajar bien. Estan las condi-
cionesdadas para que crezcalaregion.
Brasil, Uruguay y la-Argentina estan

tirando para adelante porque hay li-

quidez en el mercado. No hay forma
de que se pueda parar esta locomoto-
ra”, sefiald, optimista. o

Hoy; el holding emplea a unas 800
personas de manera directa y un mi-
1lar de forma indirecta, de las cuales
500 se desempefianenla constructora
Hormetal, que preside Gastén Ostapo-
vich. Por otra parte, €l conglomerado

‘ha previsto una facturacion de $ 600

millones para el corriente ejercicio.
Agregé Ostapovich queyanoseesta

defendiendo “al mercado local de los
galpones importados, queya casino

. vienen porque al tener la misma tec-

nologia y con mano de obra nacional
hemos sustituidola importacién. Hace
. pocomésdeunafio creamos Hormetal
Uz;uguay y; en los tiltimos meses, Hor-

metal Brasil, con lo que nos transfor- .

mamos en un grupo”.
Alrespecto, explico que se trata de

dos mercados distintos: “Eluruguayo

es pequefio, no tiene el mismo desarro-
Ilo que el argentino, pero hoy estan lle-
gandoinversiones en obrasdedistinto

“tamafio y nuestra oferta de tecnologia
‘cado acostum-

es variada. En un?
brado a ingresos desde Estados Uni-
dosy otras partes del mundo, hoy, con
nuestra oferta, tiene la produccién

muchomas cerca. Por esonosestamos

haciendo conocidos”, agregd.
Uruguay

. Asi, alafilial uruguaya de Hormetal,
en los tiltimos ocho meses, le fueron
adjudicadas obras cercanas a Mon-
tevideo de aproximadamente 25.000
metros cuadrados por cuatro millo-
nes de délares, y anuncio que analiza

~ cotizaciones y-nuevos proyectos por

alrededor de 19 millones.

“El mercado brasilefio es inmen-

samente grande -continué el titular
del Grupo-, es diez veces mayor que

" el nuestro, est4 con mucha demanda
" v hay un lugar para gue nosotros es-

temos. Estamos alla, somos una com-
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pafiia mas que va a competlr con las

Iocales”, agrego.

Ostapowch relatd que se inicid hace
27 afios. “montando obras-en la cons-

- truccion, sobre todo obras industria-

les. Me convertien contratista, monta-
dor deestructurasmetalicas. Despuiés
compré 300 metros cuadrados sobre
Panamericanay -comenz() la historia,
del grupo”.

“En 1989 —oon‘lnuo— se d1v1d10 la
compaifiia, con Comercial CMF, y em-

pezoé la distribucion de chapa, quees -
‘un.insumo importante paralas obras

metalicas; ylafabrica de galpones, Nos

fue bien en los _dos sectores 'y fuimos ’

-creciendo y nos convertiit;os enrefe-
- 1@, como.en la construceion;

trializando: méasel sistema, creamos

o
4

rentes tanto en la distribucion de ace- -

Anqdlo que “para seguir mdus-

Indumon, que hace corte y doblado -
del hierro para construccion, que se
usa en los pilotes, en 1a,f1mdac1on )
delabase. Entonces llegamos conel ..
material preelaborado y-asisehace ...
mucho mas dindmico, mucho més
rapido y sin desperdicio. Ademas,
creamos Pradecom de servicios si-

it

. derfirgicos, con la que nos integra-

mos para atrasen la cadena de va-
lor: compramos la bobina de 12 o
15 toneladas de chapa a Siderar, la
planchamos, cortamos; flejamos y

* fabricamos nuestros propios perfi-

les, tanto para la distribuidora que
vende a clientes para obras peque-
fias, como-para Hormetal, que esel
usuario principal para las grandes-
estructuras”. .
El empresarlo recordd que “hace "

- 15 afios, cuando empezaron a intro-

ducirse las estructuras de alma Ilena
desde el exterior, vimos la amenaza
que representaban los galpones im-
portados y decidimos-tecnificarnos.
Compramoslas maguinas masmoder-
nasparahacerlospisosdeloscentros
logisticos y convertimos a Hormetal
en una empresa mtegral Tlave en ma-

no”, concluyo.
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