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1putacion movil

Desde julio, Psion y Motorola, las dos empréSas que manejaban précticé.mente la totalidad del mefcado |
tecnoldgico de lalogistica, comenzardn a operar en conjunto como parte de un proceso de integracién mundial

El' mercado de la computacién mévil para
los grandes proveedores logisticos, centros
dedistribucién de supermercadosyde cade-
nasderetail, puertosyservicios hatenidodos
~ grandes proveedores que abastecieron por
partes practicamente iguales a casi el 90%
del sector, lo que seelevaba al 99% cuando se
referiaalas grandes empresas. '

‘Esos dos proveedores fueron Psion —que
desde 2000 integré a Teklogix—y Motorola,
empresas que el afio pasado comenzaron un
procesodeintegracién en todo el mundo, que
estarafinalizado enoctubre deesteafioy que
enelambitoregional se prevé que concluirda
mediadosdejulio, segin anuncié Fabian Au-
disio, director de Alianzas Estratégicasy ISV
para América latina de Motorola Solutions.

“Seestdhaciendounprocesodereingenie-
ria de los productos de Psion, incluidos los
adelantos de Motorola, que tiene gran expe-
riénciaen escaneodeuna dimensién, de dos
dimensiones, de RFIDyradio, donde eslider
enradiosdedosviasyradiosdigitales. Enton-
ces, los productos de Psion se estdn adaptan-
do para adoptarlos componentes Motorola”
indicé Audisio. . o

Costumbre :

Aseguré; “El cliente histéricode Psionseva -

aencontrar conlos productos alos que esta-
ba acostumbrado m4s una linea ampliada.

solucién integral conunasolamarca”, - -
El directivo agreg6 que se mantendra el

~ servicio técnico oficial que era propio de
Psion y pasé a ser Motorola. “Los software

- fueron absorbidos por Motorola y algunos
estdn teniendo cambios para adaptarseala
linea. Péro no se ha dado de baja ninguno”,
.10 que, sumado a la continuidad de la red de

. distribuidores, hara que “el cliente final no

' Fabian AﬁdlSlo, de Motorola, dio detalles sobre laintegracion

suframayor impacto”, dijo. “Hay metores de
escaner muyavanzados de Motorola, como el
SE4500ySE4600,queseestin incorporando
alalineaPsion,enlaqueseestd haciendoun
rebranding”, indic6 Audisio, y afiadié que a

partir de enero “selanzé el Omni NI, un pro--

ducto para petréleoy gas, para ser utilizado
en ambientes inflamablés, en zonas donde
hay gases en condensacion en el aire, que -

: - agrega un area estratégica que ninguna de
Eldistribuidorle puedeofreceralclienteuna ) :

las dos empresas tenia”. ;
Eldirectivoindic6quedesdeeneroselanzé
“el Omni Frezze, cuyo punto importante es
quesoportatrabajarenunambientedehasta
30gradosbajocerosintener condensaciény
conaltavidadebateria:esunequipo que pue-
de aguantar seis y, en ocasiones, hasta siete
horas en un ambiente muy hostil, donde en

ootrosequiposlabateriaresisteentreunahora

yunahorayveinte”.

El otro equipo presentado fue “el BH 10,
pensado para trabajar en temperatura am-
biente o fresze, y es el primero que lanza Mo-
torolaque esmodulary permite que el clien-
telorepare en sitio, que le cambie pantallas,
teclado, loqueleda un valor estratégico muy
importante. Ambosequipos tienenla particu-
laridaddesermodularesyel clientelospuede
reparar sin ir a un centro oficial de servicios,

loquevaamejorar lostiempos de trabajoen .

compafifas que estén alejadas”. ;
El directivo anunci6 ademds que en octu-
bre se va a lanzar un nuevo Workabaut Pro,

unequipoclasicodePsion conmasdel5afios

en el mercado, més all4 de los cambios tec-
noldgicos que incorporé. La nueva version
saldra con la denominacién Motorola Wor-
kabautPro4. “Estovaarepresentarun punto
interesante parala marca”, agrego.

“El proceso de integraci6n estd en mar-
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cha, sin mayores problemas y terminara
de hacerse a mediados de julio. En América
latina —en otras latitudes puiede ser un poco
mas compleja~; hemos tenido un desarrollo
muy cordial. La idea es que termine todo el
procesoafinaldeoctubreentodoelmundo”,
‘ampli6 el directivo dela firma de telecomu-
nicaciones.
- Transparente 3
' Asimismo, desgacé queeste proceso de in-
‘tegracién en América latina tuvo la caracte-
ristica principal de haber sido “transparente
y rapido”. De esta manera, la oferta para el
clientesediversificoy enriquecié. “Ahora tie-
nela posibilidad de elegir opciones de pro-
ductos en un portafolio-que se ampli6 como
partedeesta fusion”, amplié. -

Audisio explicé: “Psion cotizabaenlaBolsa -
de Londres, y Motorola, en Estados Unidos;
desdeelviernesanterioraqueseformalizara
Jacompra; el primero de octubre del afio pa-
‘'sadn, Psion dejo de cotizar en Inglaterray co-

menzoahgcerlotodobajo elnombre Motoro~
la. Psion a fines deafio va a dejar de aparecer
totalmente, cuando los equipos sean todos
rebautizados con el nombre Motorola”.

Por su parte, Andrea Modarelli, consultor
enComunicaciones paraSudaméricay Ainé-
rica latina de Motorola Solutions, dijo que
parala empresa “la forma de ver el mercado
detransporteesintegral,y tratamosdedarle.

- todaslas herramientas que el cliente requie-
ra. Hayvariastendencias en el mercado, pero

. encadaunadéellashaysoluciones. Nosotros
vemos que hay-un gran complemento en las -
dosofertasyhay caracteristicas de cémotra-

- bajaba Psion que se integran perfectamente

con Motorola”, concluyé. e
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Racks selectives
Racks penetrables -
Racks moviles Movirack
Racks dinamicos y push-back -
Depésitos autoportantes
Depdsitos automaticos
. Pieking manual -
Picking dinamico
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