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TRANSPORTEAEREO 

LaAsociaci6n Internacional del Transporte 
Aereo (IA TA) estim6 que las empresasdel 
sectorsumaran a fin de este ano deudas por 
550.000 millonesde d6lares. 27.9%mas que 
las que reunian a fines de 2019. 

Vehiculos. 
El desafio de volver 
aproducir 
Para Toyota Argentina el futuro 
de la industria esta relacionado 
con unidades conectadas. aut6nomas. 
compartidas y electricas 

Alejo Gonz:ilez Pramli 
REDACCION £xPOTRADE 

Despues de q ue Gobierno nacio­
nal habilitara a automotrices yau­
topa rtistas a la vueJta al trabajo, 
ToyotaArgentina pusomanosa la 
obra para concretar el regreso. El 
tunes 18de este mes sea brieron las 
puertasdesu planta industrial, en 
la localidad bonaerense de Zara­
te, a las operarios que cumplirAn 
porelmomento un solo turno. La 

apertura ser8 g radual. con espe­
cialatenci6nycuidadode los pro­
tocolos dispuestos por las autori­
dades sanitarias, municipales yen 
acuerdo con el sector s indical. 

En esta etapa, la compafiia 
arranc6 con la producci6n de 80 
vehiculos. Lasexpectativasen las 
primerasdosse1nanasesalcanzar 
las 300 unidadesdiarias, mientras 
que sum a ban 600 antesde la pan­
de1nia, cuando habia dos turnos. 

"La prioridad es cuidar a nues-
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tragente.Fue un trabajo bastante 
ard uo definir los protocolos. Es­
tuviinos casi dos meses con la ra­
brica parada, por lo que tuvimos 
queasegurarchequeos,controles 
de seguridad y, ademas, garanti­
zar la calidad a nuestros clien­
tes", dijo Diego Prado. director de 
Asuntos Corporativos de Toyota 
Argentina. La marca dispone de 
vehiculos para garantizarq ue los 
empleados puedan ir a la fabrica 
yregresar a sushogares,ya que no 
hay tra nsp01te pti blico q ue llegue 
al predio. Normalmenteson6.200 
las personas q ue se trasladan en 
50 omnibus porturno. Pero para 
garan tizar el distancia mien to so­
cial, la terminal duplic6 esos ser­
vicios, usando s6lo los asientos 
ubicados juntoa lasventanillas. 

A traves de un sistem a de c6di­
gos de barras, en la compaiiia se 
puede leer el DNI de cada indivi­
duo. De es ta manera, se puede sa­
ber en que parada de! recorrido y 
a q ue hara subi6 cada una de las 
personas. "Frente a un potencial 
caso va mos a poder identificar 
rB.pidamente a quienes tuvieron 
con tactoestrecho con un emplea­
do enfenno o con sintomas", co­
ment6 el directivo. 
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La tam Airlines. el mayor grupo de transpor­
te aereode America Latina. solicit6 la protec­
ci6n por bancarrota en Esta dos Unidosyes la 
aerolinea mas grande hast a el momentoen 
buscar una reorganizaci6nde emergencia. 

En la plan ta hay camaras termo­
graticas, coma en losaeropuertos, 
con las que se detecta la tempera­
tura de las personas yse tomaron 
mas medidas para aume ntar el 
distanciamiento. Por ejemplo, 
se establecie ron turnos para ir a 
alinorzar a las comedores. Inclu­
sive, comenzaron a testear a 100 
personas pordia paradetenninar 
si tienen e l virus o no. 

El director de Asuntos Corpo­
rativos de Toyota Argentina se­
Iial6 que "por cada persona que 
comenz6 a trabajar, hay seis que 
se mueven e n la cadena de valor 
de la compai\ia" en el pais. Eso 
tambien hizo que la vuelta al tra­
bajo fuera compleja. "Tenemos 
200 proveedores y subproveedo­
res ubicados en 45 municipios o 
jurisdicciones diferentes. en cin­
co provincias. Cada uno de ellos 
necesit6 de una aprobaci6n para 
volver a producir'', agreg6. "Siem­
pre e nte ndimos q ue mas alla de 
las dificultades que generan, las 
crisis son una opmtunidad para 
salir fortalecidos". 

Lasituaci6ndeaislamientoper­
miti6 a la marca acelerar cie1tos 
procesos de transformaci6n, co­
moel delesquemade homeoffice, 

yeldebuscarserunacompafiiade 
ventadevehiculosa unademovi­
lidad. "Esa es la visualizaci6n que 
tenemos con respecto al futuro 
de nuestro negocio", asever6 el 
ejecutivo. y agreg6: 'Vemos a la 
industria auto1notriz que estara 
relacionada con vehicu las conec­
tados, a ut6nomos, com pa ttidos y 
e Iectricos". 

El afio pasado la terminal co­
me nz6 a profundizar la relaci6n 
digital con sus clientes y lanz6 la 
primera etapa de la plataforma 
E-Toyota con el objetivo de q ue el 
cliente pueda hacercualq uier ac­
ci6nvinculadacon suvehiculo,co­
mo cotizar, hacer unseguitnie nto 
de la venta, bu scar las diferencias 
entre las unidades y conocer la 
disponibilidad de cada producto, 
entre otras cualidades. 

"Creemos que va a ser un ati.o 
complicado,perotenemosexpec­
tativasyvemos un potencial im­
portante e n el segmento de pick 
upyvehiculos utilitarios, impul­
sado poreJdesarrolloagropecua­
rio y la posibilidad de las ventas 
de flotas relacionadas a temas sa­
nitarios o bomberos. tan to en el 
mercado domesticocomoen el de 
exportaci6n .. , cerr6.0 
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lmpacto positivo en tu negocio 
yen el media ambiente 

$+ Menor costo 
operativo 
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