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Lo nuevo de Astra lleg6 al pais 
Los camiones extrapesados de la automotriz fueron presentados en la concesionaria 

Aurelia de Iveco; estan destinados a minerfa, construcci6n, petr6leo y gas, especialmente 

Alejo Gonzalez Prandi 
REDACCI6N EXPOTRADE 

En la concesionaria Aurelia de ca­
miones Iveco se presento la nueva 
gamaHD9deAstra, unadelasmar­
cas de CNH a nivel mun dial y con 
una participacion en la Argentina. 
Estos modelos es tan especialmente 
destinados a la mineria, construc­
cion, petroleo, canteras,gas y trans­
porte pesado. 

PabloGomez,directorcomercial 
deAst:raGlobal,destacoquelasuni­
dades secaracterizan por su robus­
tez, versatilidad, movilidad y capa­
cidadesdecarga. "Astranunca salio 
de la Argentina. Para nosotros es un 
placer q ue des de Aurelia nos hayan 
contactado para lanzar el HD9. 
Desde Astra intentamos mejorar la 
participacionenlosmercadosdon­
de vendemos. Centramos muchas 
desestasventasenMedioOrientey 
Africa de! Norte", dijo el directivo. 

"Por eso, uno de nuestros traba­
jos es el de impulsar mercados que 
puedan tener oportunidades en 
corto termino. Aurelia reconoce 
el momento en el que la Argentina 
tiene un gran potencial. Es perfec­
to porque el segundo semestre de 
2017 lo utilizamos como puente y 
estamos completamente prepara­
dos, ya con unidades en stock para 
2018", agrego. 

Ese potencial, segun el directivo, 

esta vinculado a la obra publica. 
Al respecto, afirmo: "Creo que ten­
dremos buenos resultados el afto 
proximo. Tenemos en vista 40 uni­
dades en 2017 y para 2018 la apues­
ta es llegar entre 70 y 80 unidades, 
dependiendo la rapidez con la que 
sedesbloqueenlasinversiones.Hay 
que estar preparados". En ese sen­
tido,expreso que"seguramente ha­
bra interes de otros concesionarios 
en los modelos Astra cuando vean 
que crecen los volumenes". 

"Esta coyuntura nacional lo que 
hace es desbloquear las grandes 
obras. Loque esperamos es que 
verdaderamente haya un cambio y 
que sea bran inversiones en obras", 
afirmo el directivoy sostuvo queen­
tre fines de la decada de! 90 y 2000, 
Astra en el pais II ego a vend er entre 
70 a 90 unidades al afto. 

Por otra parte, existe el proyecto 
de apostar al HHD9, de63 toneladas, 
queseestimaqueparaelaftoproxi­
mo sea desarrollado en Euro 5. 

Porelmundo 
"Hayclientes queporel tipodeemi­
sion, localizaciondel vehiculo, du­
rabilidad y robustez que le piden, 
saben que Astra da una diferencia. 
Argentinahasidoelprimermerca­
do de la marca en America latina. 
Cuando freno las importaciones, 
ingresaron unidades en Chile, Peru 
y Bolivia. Chile y Peru en el sector 

de la mineria. En Bolivia, tenemos 
una presencia discreta", observo 
Gomez. 

Al respecto, asevero que "Astra 
se vende dependiendo de! merca­
do. Hay algunos donde tiene una 
presencia hi storica. La vida u ti! de! 
vehiculo hace la diferencia. En los 
mercados dondeAstra no es cono­
cida estamos intentando entrar. A 
nivel mun dial, nos hemos abierto 
en Qatar, Kuwait e India, donde 
se necesita una puesta de ventas 
mega especializada porque hay 
que ser capaz de comunicar las 
ventajas competitivas de ciertas 
misiones a un cliente ya muy es­
pecializado". 

Durante la presentacion, en la 
ruta Panamericana km 35,5 de la 
localidad bonaerense, de Tortu­
guitas, Axel Bonamico, director 
comercial de Aurelia, afirmo que, 
segun su experiencia en la venta de 
camiones, la importancia de! lan­
zamiento es que "el pais apunta a 
la parte agricola y obras publicas, 
construccion y mineria". 

Para el empresario, "las condi­
ciones de! paisvan a necesitar este 
tipodecamiones.Esranadaptados 
para transitar por terrenos en con­
diciones complejas. Si al pais le va 
bien, tenemos fe que a nosotros 
tambiennosvaa irmuybien".Asu 
vez, destaco: "Silos choferes tienen 
una buena capacitacion y con un 

bu en trabajo preventivo por parte 
de nuestros tecnicos, estos camio­
n es no se rompen. Hay muchas 
empresas grandes que pensaban 
usarlos ochoaftos, pero despues de 
16 afios lo siguen haciendo". 

Tambien afirmo que "estos ca­
miones los traemos desde hace 20 
aftos, salvo los ultimos cinco debi­
do a las dificultades que habia en 
la importacion, aunque seguimos 
con la parte de posventa". Aurelia 
cuenta con tres camionetas que 
circulan por los lugares donde son 
demandadas. Bonamico especifico 
que la empresa tambien tiene so­
cios en el sur de! pais, Vaca M uerta, 
Salta yen la zona de Cuyo. 

"Laideaesampliarse,perosiem­
pre que se cumpla con los estan­
dares que exigimos. Astra es el 
camion ideal para todo lo que sea 
obra, construccion, mineria y pe­
troleo. Aurelia es lo que va detras 
de una buena marca. Somos una 
empresafamiliarquesededicaala 
ventadecamiones,y queya vapor 
su tercera generacion", comento. 

La disponibilidad de los camio­
nes HD9 se amplia en un abanico 
que va de un tractor hasta chasis 
(versiones 8x4, 4x4 y proximamen­
te se homologaraen la version 6x4). 
Ademas, tienemotores de 13 litros, 
con potencias de 410 CV a 560 CV, 
en distintas capacidades de carga, 
con una masa de 50 toneladas. • 

TRANSPORTE & LOGiSTICA I 3 

NUEVO CONCESIONARIO 

APERTURA 
EN LACOSTA 

La familia de concesio­
narios de Iveco sum6un 
nuevointegrante:Punto 
Truck,enMardel Plata. 
Tiene sus principales ejes 
de comercializaci6n vol­
cados a los segmentos de 
livianos y medianos. Por 
eso, su atenci6n se centra­
ra en los modelos Tector 
yTector Attack, aunque 
tambien se destacan Ver­
tis y Daily. 
Con una superficie de 
8000m',ellugarestacom­
puestoporun taller de 
2000 m' con seis puestos 
de trabajo,dos autoele­
vadores para pesados de 
has ta 16 toneladas, un area 
para trabajos estaticos, 
un sectorparalavado de 
camion es y otro para lu­
bricantes. Se destacan, 
entre el salon de exposicio­
nes y oficinas, un espacio 
destinado a repuestos y 
un estacionamiento en el 
exterior. Para el proyecto 
sedestin6unasumade80 
mill on es de pesos, entre 
elstockdevehiculosyla 
construcci6n del lugar. 
Diego Mice Iii, presidente 
de la nueva concesionaria, 
explic6que se tratadeuna 
iniciativa familiar, que es­
ta operandodesde marzo. 
Hoy, en Pun to Trucktraba­
jan 24 personas, aunque, 
dijo, el emprendimiento 
demandara seis mas .• 

Linea Volvo VM. lCuanto pesa la tranquilidad de poder cargar mas y consum ir menos? lCuanto vale tener un camion siempre disponible? lCuanto 
representa para vos contar con la mejor financiaci6n? Hace numeros, tene tu Volvo VM . 

~ Motor 7,2 litros y 6 cilindros en linea ~ Opciones de configuraci6n : 4x2 / 6x2 / 8x2 / 6x4 / 8x4 ~ Caja automatizada I-Shift ~ Nuevas Relaciones de Diferencial 

~ Mas potencia: 220 CV / 270 CV I 330 CV ~ Freno de motor en valvulas, mas potente y seguro ~ Baja tara I Mayor autonomia ~ Sistema de gesti6n de !Iotas Dynafleet 

@volvotrucks.com .ar (D /VolvoTrucksBusesArg @tvolvotrucksargentina (!) @volvotrucksAR 

VOLVO VM Volvo Trucks. Acelerando el futuro. 

Aviso legal: Fotos no contractuales. Las especificaciones tecnicas aqul conten idas pueden ser modificadas sin previo aviso por Volvo Trucks y Buses Argentina S.A. 


