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- Con prevision, cautela y atentas al dia a dia '

delosmercados, las constructoras dedepési-
> toslogisticos buscanlamejor estrategla para
. realizar sus proyectos deinversion.

Hace20afios, las empresas priorizaban su

producciénylalogistica eraun ireadeservi-

cios, pero “hoylalogisticaylacadenadeabas- -

tecimiento se convirti6 en una fuerza global
que mueve productos de un pafs a otro”, ad-
virti6 Alberto Ermili, consultor y experto en

supply chain.

Ermili mencioné que a los fondos desti-
nados a la ampliacién y renovacién de flota
.- de camiones, se suman desde el Estado “los
_créditos otorgados para la construccién de
“centros logxstlcos, que rondaron los 430 mi-
llones de pesos”, y destacé que “en el iltimo
afio se consuuyeron muchos centros de dis-
tribucién”.

La ﬁnanc1acmn y el acceso al credlto no
es un detalle que se pase por alto. “Ponemos

mucha atencion en la reinversiénde las uti-
lidades en pos de aumentar la capacidad

productiva, que es fundamental para este
trabajo. Sin embargo, actualmente tenemos
grandes ofrecimientos por parte de bancos

, estatales, como el Provincia. También nos

i

.

ofrecieron créditos como los del Bicentena-

rio, entre otrasalternativas”, sefialé Christian
Hernan Fucile, presidente del Grupo Fuciley
CEOdeIMB. -

" Eldirectivo precisé queIMB estd generan-

dounproyectode ampliacién productiva,que
- consta de una planta para estructuras meta-
licas, enlalocalidad bonaerense de General
Rodriguezy,entre otrasinversiones, mencio-
néquelafirmatienehoysiete obrasen ejecu-
ci6n, lamayoria depésitos Premium.

- Participacién activa
Ingenieria Bercé tiene para este afio pro-

yectos dirigidos a la agroindustria, apunta-

dos a soluciones logisticas desde el puntode
vista constructivo y de almacenaje. Segtn
su director general, Luis Pedro Bercé, esas
inversiones “por lo general se realizan con
créditos que se estdn implementando enel
tltimo tiempo”.

“Tenemosuna participacién actlva, yaque

unodenuestros servicios profesionalesesla -

generaciéndeladocumentaciéndel proyecto

parala presentacién ante las entidades ban-

carias”, indicé el directivode Bercé, empresa
quedesde1976 construye centrosdelogistica
y distribucién en todo el pais.

Luis Oyuela presidentedel Grupo Bautec
observé que “se verifica la inversion indus-
trial en sectores como autopartistasyde em-

presasyainstaladas quenecesitan aumentar
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De la mano de la demanda, y apalancados por
el cambio cultural en la concepcidn de la supply
chain, las desarrolladoras contintian ampliandose

" desarrollo delaactivida

sucapacidad de producciénde sus dep051tos

industriales”.

Encuantoala compaﬁia quedirige sefialé
que “las inversiones previstas para este afio
est4n dirigidas a la compra de equipamien-
tos y maquinarias” y estimé “importante la
bisqueda de nuevos mercados”. Comenté
queBautec “presenté proyectosdeinversion
dentrodelmarcodelasfacilidades crediticias
existentes”y considerd que “el otorgamiento
del créditosignificard mantenerlacapacidad
deejerciciodela empresa en dlferentes uni-
dadesde negocio”. :

Latendencia

Jorge Félix Estévez, vicepresidente de Mi-
ller Building International, coincidi6 en que -
“desde hace unos afios se vienen realizando
inversiones a ritmo sostenido en el 4rea de

logistica”; tanto en el gran Buenos Airescomo

enelinterior del paisy acoté queactualmen- .
te, “porla gran demanda de presupuestos es
notable como la tendencia va aumentando”

" “Los operadores delogistica desarrollan

planes que requieren de mucho tiempo de

planificacion, seguramente luego de haber
hecho un andlisis muy exhaustivo délos fac-
toresqueinciden enesesector econémico. No
obstante,creemosqueestosplanesnoseven R
alterados por circunstancias coyunturales
quepuedan influir momentineamente en el
", opino Estévez.

" Eldirectivoespecificoqueen Miller “ungran

_poircentaje de nuestras ventas va destinadoa.

los centros logisticos propiamente dichos y a
centros logisticos de exclusiva propiedad de

‘ cadenas de supermercados. Los demés seg-
- mentostalescomonavesindustriales, pabello-

nesdeexposiciones, supermercados, centros
desaludyseguridad, estindentrodenuestras
ventas histérieas”, remarco.

. En Hormetal vienen ejecutando durante
los tltimos tres afios “un plan importantede
incorporacién detecnologiay programasde
capacitacion”, dijo Roberto Mollo, gerente
Comercial delacompafiia, con el objetivo de
“satisfacerlasexigencias del mercado nacio-
nalyregional del Mercosur”.

Estaempresadel GrupoOstapovich apun-
ta a consolidarse en el mercado local como
exportadora industrial y de servicios inte-
graday “con favorable posicién de liderazgo
en el segmento de megaobras premlum de
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