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I EXPANSION I 

Volvo quiere ganar 
1110s terreno en el pals 
La compafifa present6 su oferta de aplicaciones de la gama 
de camiones VM; apuntan a distintos rubros de la industria 

Boni, durante su disertaci6n en Tecn6polis 

"Creemos que la velocidad de mer­
cado en la Argentina ser:i. bastante 
importante." Asi defini6 Alexan­
der Boni, director general de Volvo 
Trucks & Buses el futuro que le es­
peraa la industria automotriz en el 
pais. Con la mira puesta en ese ho­
rizonte, la compafiia present6 en 
Tecn6polis la ofertadeaplicaciones 
que brindalalineadecamiones VM 
para lasdiferentes operaciones. 

La automotriz destac6 de la am­
plia gama de ese modelo las moto­
rizaciones de 220 a 330 CVy multi­
ples configuraciones con el objetivo 
de dar una respuesta a cad a sector. 

"Esta presentaci6n es una con­
solidaci6n de la linea VM. Como el 
mercado reacciona vemos que es 
el momento de un producto que es 
muyflexibleyque,dealgunaforma, 
puede ser lasoluci6n para muchos 
de los rubros", explic6 Boni. 

Hizo hincapie en las diversas 
configuraciones de ejes, largos de 
chasis, relaciones de diferencial, 
tomas de fuerza, capacidades, po­
tencias, cabina y un gran numero 
de opcionales disponibles. "Nos 
posicionamosdeformadeproveer 
la can ti dad necesaria de camion es 
y muy fuertemente en el desarro­
llo de la red y tambien de los ser­
vicios. El crecim iento requiere 
tecnicos capacitados, vended ores 
q ue tengan un buen nivel de los co­
nocimientos de los productos y de! 
mercado", dijo. 

En asociaci6n con los principa­
l es carroceros de cada industria, 
d urante el even to se sefialaron las 
opciones que pueden configurar­
se con un VM. Entre los camiones 
que se pudieron ver, estuvieron dos 
novedades de la marca: un VM 330 

"MUCHO 
PARA CRECER" 
Romper preconceptos y 
explotarventajas reales 

Federico Resler, ingeniero 
de Producto, recalco que 
en la linea pesados y ex­
trapesados, Volvo "es lider 
y referente" y que 
"el VM forma casi mas del 
70 por ciento del mercado 
competidor" 
Asimismo. manifesto 
a este medio: "Hay que 
romper un poco con el 
concepto de que el camion 
Volvo es caro. porque hoy 
realmente no es asi. Es 
muy productivo. Tenemos 
mucho espacio para cre­
cer y lo vamos a hacer" 
En en encuentro organiza­
do en Tecnopolis, Resler 
estimo que para este afio 
la industria alcanzara 
entre 13.000y14.000 
cam1ones 
Tambien dijo queen Volvo 
"estamos proyectando una 
venta no menor a 1500 y 
1700 unidades, entre todas 
las gamas. En el afio proxi­
mo queremos superar los 
2000 camiones" 
Segun su opinion. existen 
las condiciones de pro­
greso. "Hay realmente 
muchos sectores que 
estan con necesidades y 
estamos muy bi en posicio­
nados", aseguro 

8x2 Rigido equipadocongrua PMy 
el VM 330 6x2 Tractor con cisterna 
de combustible Danes. 

A su vez, participaron el VM 270 
4x2 Rigido con compactadorde re­
sid uos de Econovo que posee caja 
automatizada I-shift; un VM 330 
4x2 Tractorcon semirremolque ba­
randa bajade Cormetal para cargas 
generales; un VM 270 6x2 Rigido 
con un furgon termico de Ast-Pra 
para transporte de cargas refrigera­
das; un VM 270 4x2 Rigido cereale­
ro, equipado con ca jay acoplado de 
Helvetica, y un VM 220 4x2 Rigido, 
con un sider de Chamula para dis­
tribucion urbanay regional. 

Destinado al rubro de la cons­
trucci6n y la mineria, tambien se 
exhibieron un VM 330 6x4 Rigido 
32 toneladas, con caja volcadora 
Baco, y un VM 270 8x4 Rigido, con 
trompo de hormig6n de Indumix. 

"Estagamaesmuyvers:i.til.Osea, 
se puede utilizarlo para la distribu­
ci6n como para el transporte de 
carga general o la mineria. Su eco­
nomia, confort y bajo costo opera­
tivo son ventajas bastantesgrandes, 
comparadas con otros productos", 
expreso Boni. 

Para el directivo, entre los secto­
res que correr:i.n con mayor fortu­
na, figuran las actividades de infra­
estructura y agricola. "El rubro de 
los combustibles sigue siendo una 
parte muy representativo. Vemos 
que tambien ahi hay algunas opor­
tunidades. El consumo repunta 
despacio y gradual", opin6. 

Adem:i.s del director general de 
Trucks & Buses, en la presentacion 
tambien estuvieron Federico Res­
ler, ingeniero de Producto; Gabriel 
Angulo, gerente de Posventa; y Pa­
blo Hurtado, gerente comercial. 

Resler menciono a la caja I-shift 
co mo "uno de losdiferenciales m:i.s 
grandes que tenemos. Ahora la in­
corporamos al VM de una mane­
ra muy eficiente. Otorga cam bias 
mucho m:i.s precisos y r:i.pidos, 
economia de combustible en todo 
momento,excelenteconfortdema­
nejoy robustez". 

Angulo sefial6 que la red de la 
compafiiaest:i. consolidada "a nivel 
nacional"yque logr6 un crecimien­
to de 32% de acuerdo a la cantidad 
de concesionarios queabrieron sus 
puertas en las ultimas dos afios: 10 
concesionarios y 20 puntos de ven­
tas y servicios. Por otra parte infor­
mo que el afio pasado Volvo Argen­
tinacapacitoam:i.sde500choferes 
de omnibus y camion es. 

Durante s u disertaci6n, Hurtado 
indic6 queen 2016 la empresa pa so 
de4,5%de participaci6n demerca­
do a 8,6%. • 
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I PUNTOTRACK I 

l11eco sumo un 
nue110 concesionario 

en Mar del Plata 
Apuntara a las segmentos de livianos y medianos 
en un centro integral, de 8000 metros cuadrados 

Alejo Gonzalez Prandi 
REDACCION EXPOTRADE 

La familia de concesionarios de 
Iveco sumo un nuevo integrante 
Punta Truck. Ubicado en Mar del 
Plata, tiene sus principalesejes de 
comercializacion en laatencion de 
las segmentos de livianos y media­
nos. Por esa razon, su atencion se 
centrar:i. en las modelos Tector y 
TectorAttack,aunquetambiense 
destacan Vertis y Daily. 

Con una superficie de 8000m' 
, el lugar esta compuesto par una 
taller de 2m' con seis puestos de 
trabajo; dos autoelevadores para 
pesados de hasta 16 toneladas; un 
area para trabajos est:i.ticos; un 
sector para lavado de camiones 
y otro para lubricantes. Ademas, 
se destacan, entre el salon de ex­
posiciones y oficinas, un espacio 
destinadoarepuestos y un estacio­
namiento en el exterior. Ademas, 
esta el plan de sumar un terreno 
contiguodel600m'. 

Para el proyecto se destino una 
suma de 80 millones de pesos, 
entre el stock de vehiculos y la 
construccion del lugar. Diego Mi­
celli, presidente de la nueva con­
cesionaria, explico que se trata de 
una iniciativa familiar, que esta 
operando desde marzo. Ademas, 
comento que con Iveco hubo una 
negociacion que se extendio por 
un periodo de tres afios, a fin de 
llegar a un objetivo comun. 

Hoy, en Pun to Truck trabajan 
24 personas, aunque, aclaro el 
directivo, el emprendimiento 
demanda seis operarios mas. 
Asimismo, especifico que los ob­
jetivosafuturoapuntanaampliar 
sureden localidadescomoOlava­
rria, en provincia de Buenos Ai­
res, y Santa Rosa, en La Pampa. 

''Para este afio el objetivo era 
cubrir las dos zonas libres que 
nos quedaban,y unaeraesta, que 

para nosotros es muy importan­
te. Teniamos una buena partici­
pacion con el equipo deventas de 
Leonardo Lastra -ahora gerente 
de Ventas de Punta Truck-, pero 
considerabamos que no cont:i.ba­
moscon la atencion para nuestros 
clientes. Creemos que esta es la 
forma de empezar a atenderlo en 
la zona para estar bastante mas 
proximos", dijo Sebastian Rodri­
guez Macias, director comercial 
de Iveco Argentina. 

Con respecto al incremento que 
tendra el mercado de camiones 
en el pais, estimo que podria lle­
gar este afio a 27.200 unidades, lo 
que ubicariaa 2017"entrelos treso 
cuatro mejores afios de la historia 
de la Argentina". 

A su vez, enfatizo que hubo un 
ascenso en la comercializacion de 
unidades durante marzo ultimo. 
Tambien sefialo queel motivo que 
esta traccionando esta industriaes 
el cam po y la construccion. 

SegunRodriguezMacias,elobje­
tivodelaautomotriz"esmantener 
el 25% de la participacion del mer­
cado", al igual que el afio pasado. 

Vinculaci6n 
Por su parte, Leonardo Lastra co­
ment6 que las instalaciones son 
"totalmentenuevas,sobreunana­
ve queya existia, pero adecuado a 
las exigencias de Iveco. Hay gran­
des areas de taller y de repuestos, 
que haceque sea un concesionario 
integral, el primero de la marca en 
estazona". 

"Nosotros hicimos una muy 
buena preventa, de 45 operacio­
nes aproximadamente, sin tener 
todo el equipo deventa confirma­
do, pero hoy ya lo esta", agrego el 
especialista. 

A su vez, hizo hincapie en que 
"el primer objetivo, a corto plazo, 
es vincular cuanto antes la marca 
Iveco a Punta Truck". • 

Iveco estren6 su nuevo pun to de venta en Mar del Plata PUNTO TRUCK 
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