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• Japaneses 
Hino, la marca de camiones pesados 

de Toyota, ya se vende en la Argentina 

Eduardo Perez 
REDACCI6N EXPOTRADE 

Hino, la marca de pesados de 
Toyota, comenz6 a comer
cializarse el 7 de este mes en 
la Argentina. 

El inicio de la venta de los 
camiones livianos cont6 con 
un acto encabezado por el mi
nistro de Transporte, Guiller
mo Dietrich; el embajador de 
Jap6n, Noriteru Fukushima; 
el presidente de Hino en la 
Argentina, Yoshiyuki Nakaji
ma; el director de la empresa, 
Ichiro Hisada; el presidente 
de Toyota Argentina, Daniel 
Herrero, y el gerente comer
cial de la marca de camion es, 
Victor Moure. 

Lamarca desembarc6 con 
su Serie 300, un liviano dise
fiado para el transporte ur
bano, en cuatro versiones 
( 4,5; 5,5; 6,5 y 7 ,5 toneladas 
de peso bruto) y capacida
des de carga de 2,5; 3; 4; y 5 
toneladas. 

Nakajima explic6 que lue
go de ocho afios de proyec
tos y estudios, Hino inici6 la 
importaci6n desde Jap6n, en 
dos concesionarias: una en 
de Don Torcuato y otra en 
Floresta, a las que se agre
gara otra en la zona sur de! 
Gran Buenos Aires. 

"Apuntamos a vender en
tre 150 y 200 unidades en el 
primer afio . Queremos lle
gar, lo antes posible, a las 
500 unidades anuales y a 

extender el servicio a nivel 
nacional", agreg6 el presi
dente de la filial local. 

Moure dijo que los camio
nes tendran garantia de tres 
afios o 100.000 kil6metros 
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-= = y que contaran con talleres ~ 

m6viles para "reparaciones ~ 

urgentes en el lugar, aunque ~ 

si las fallas fueran muy com
plejas se remolcara el vehi
culo al taller mas cercano". 

Nakajima explic6 que ese 
servicio estara "disponible ~ 
las 24 horas los 365 dias de! 
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afio, a ten dido desde una cen
tral a la que se accedera a 
traves de un 0800", y lue-
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go anunci6 que la empresa 
lanzara "un plan de financia- : 
miento exclusivo con tasa = 

= preferencial, para facilitar ~ 

lacompra". ~ 
Reconoci6 que "la insta- = 

laci6n de una fabrica en el 
pals no es un plan concreto, 
pero depende de la cantidad 
de unidades que vendamos 
a nuestros clientes" y, en esa 
misma linea, condicion6 la 
posibilidad de que los re
puestos sean fabricados por 
autopartistas locales hasta 
tan to esas empresas no pro
vean a una posible planta de 
ensamblado local. 

Moure destac6 que "todos 
los motores funcionan bajo 
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el regimen Euro5" y record6 
que "la Serie 300 tiene varias 
configuraciones y su precio 
oscilara entre los 54.000 y ~ 

64.000 d6lares". • 
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El equipo de Mercedes-Benz, a pleno EXPOTRADE 

I MERCEDES-BENZ I 

Primera 
exportacidn 
La automotriz inici6 el embarque 

del vehfculo Sprinter a los Estados Unidos 
y a Canada, proceso que concretara durante 
todo 2016 por US$ 300 millones de d6lares 

Nieves Guerrero Lozano 
REDACCI6N EXPOTRADE 

Mercedes-Benz Argentina realiz6 el 
primer despacho de unidades Sprin
ter producidas en el Centro Industrial 
Juan Manuel Fangio, ubicado en Vi
rrey de! Pino, partido de La Matanza, 
el cual llegara en un mes a los puer
tos estadounidenses de Charleston y 
Baltimore. 

"Se trata de un hecho hist6rico pa
ra la industria argentina", sefial6 la 
automotriz, ya que es la prim era de! 
paisque concreta unaexportaci6n de 
vehiculos a Estados U nidos y tam bien 
a Canada. 

"Estamos frente a un hito para 
nuestra empresa: Mercedes-Benz es 
la prim era terminal local en exportar 
unidades producidas en la Argentina 
a los exigentes mercados de los Es
tados Unidos y de Canada", destac6 
Joachim Maier, presidente de Mer
cedes-Benz Argentina. 

El directivo detall6 que este proyec
to implica que la firma "producira el 
mismo modelode Sprinter que seco
mercializa a nivel mundial, debido a 
que el Centro lndustria!Juan Manuel 
Fangioesta tecnol6gicamente prepa
rado para abastecer la demanda de 
cualquier mercado. Todo un logro 
para nuestra empresa que este afio 
es ta cumpliendo 65 afios de compro
miso industrial ininterrumpido" en 
elpais. 

Embarque inicial 
La tanda inicial de exportaci6n 

esta conformada por 330 vehiculos 
livianos de! modelo Sprinter de un 
total de 8600 unidades programa
das para este afio, de las cuales 8000 
tendran co mo destino el mercado de 
los Estados Unidosy las600 restantes 
partiran rumbo a Canada. 

El total equivaldra a "nuevas ex
portaciones de la Argentina hacia 
estos dos paises por mas de 300 mi-

llones de d6lares", precisaron desde 
Mercedes-Benz. 

La Corporaci6n Daimler defini6 a 
la filial local co mo plataforma expor
tadora a nuevos mercados que nun ca 
antes habian sido atendidos desde la 
Argentina por ninguna terminal y, 
en ese marco, se estara abasteciendo 
a los Estados Unidos ya Canada por 
primera vez. 

Compensacion 
"Estas nuevas exportaciones com

pensaran significativamente la im
portante caida de exportaciones que 
se registran a Brasil, lo cual permite 
asegurarel empleo local, mantenien
do dos turnos de producci6n e incor
porando 226 operarios adicionales, 
con lo cual la empresa pasara a tener 
mas de 2500 empleados", remarca
ron desde la terminal. 

Para responder a las demand as de 
calidad y equipamiento, ademas de! 
cumplimiento de las normas tecni
cas exclusivas de los mercados capta
dos, Mercedes-Benz "adecu6 la linea 
de producci6n, incluyendo nuevas 
tecnologias y capacitaci6n de los 
operarios". 

"El nuevo modelo de Sprinter 2016 
contiene mas de 3500 nuevos c6digos 
de piezas que le suman complejidad 
y excelencia", sefialaron en la auto
motriz, tras agregar que "los modelos 
que se estan exportando son chasis 
con cabina, furgones y vans para pa
sajeros". 

"Esto ha sido posible debido a que 
la empresa ha llevado adelante un 
proyecto de inversiones para incor
porar nuevas tecnologias y procesos 
con el fin de igualar el producto que 
saledesdelaArgentinaconelfabrica
do a nivel mundial", ampliaron. 

Segim la filial local, este hecho se 
enmarca en un ambicioso plan de 
inversiones anunciado en 2013 por 
220 millones de d6lares, ampliando
se ahora a 250 millones de d6lares, 
casi un 15 por ciento mas. 

El primer despacho se concret6 
en el Centro Industrial Juan Manuel 
Fangio, con un acto al que asistieron 
el ministro de la Producci6n, Francis
co Cabrera; el secretario de Industria, 
Martin Etchegoyen, y representantes 
de! Sindicato de Mecanicos y Afines 
de! Transporte Automotor de la Re
publica Argentina (Smata), quienes 
compartieron el acontecimiento 
junto a Maier, a los directores de la 
automotriz local, Roberto Lopez Gar
cia, del area deProducci6n,yGustavo 
Castagnino, de! sector de Relacion es 
Institucionales. • 


