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Inflacién y conflictividad -
sindical son factores que
desalientan la inversién
gue, no obstante,

también reconoce un alto

~ crecimiento y una ocupacion
maxima de los espacms
operativos

GRACIELA CANETE
PARA LA NACION

Crecimiento, inflacién, conflicti-

vidad sindical, rentabilidad y esca-

sez de espacios de almacenamiento
premium son algunos de los temas

presentes en la agenda del sector.-

El analisis y las perspectivas para
el afio electoral, estuvieron a car-
go de un panel de especialistas en
el primer desayuno de trabajo de
2011 organizado por la Asociacién
Argentina de Logistica Empresa-
ria (Arlog).

“Este serd un afio bisagra parala
economia, a partir de 2012 no segui-
ra todo igual, gane quien gane las
elecciones”, afirmo Abel Viglione,
economista de la Fundacién de In-
vestigaciones Econémicas Latinoa-
mericanas (FIEL).

Viglione sefialé que enla Argentl-'
naseregistrd un ciclo de crecimien-

to excepcional, 1o que impuls6 a la
actividad logistica. “El consumo
privado y piiblico vuela, la produc-
cién tiene como principal destino
el mercado interno, por lo cual se
reducen los saldos exportables. En
-tanto, las importaciones aumentaron
amayor velocidad que los envios al
exterior”, indicd.

No obstante, aclaro que para 2011
no se esperan grandes modificacio-
nes, e identificd los principales pro-
blemas de la macroeconomia: “Alta
inflacién, caida del tipo de cambio
real, atraso tarifario y déficit fiscal
financiado con emisic‘)n y reservas
del Banco Centr

Otros puntos en los quese debera
trabajar son la energia, la inversion, -

el crédito, los subsidios, el gasto pi-
blico, la presion tributaria y-1a po-

breza. “Los subsidios son generali--

zados y muy altos, unos US$ 12.200
millones, que representan un 3,3%
del PBL. En transporte, por ejemplo,
no pueden ser eliminados de un dia

~paraotro”,advirtio. A la vez, record6

que la extraccién y refinamiento de
petroéleo disminuyeron en los 1lti-
mos afios, al tiempo que aumentaron
las importaciones de gasoil. -

' “Elgobierno que asuma después
de las elecciones tendra que tomar

decisiones respecto dela inflacién y
el tipo de cambio, porque alta infia-
¢ién con un délar quieto no es soste-
nible”, afirmé. Este afio finalizaria
con un alza de precios del 29,5%, es-
timo, sin embargo, dijo que a la so-
ciedad “parece no interesarle: en
una encuesta reciente méas del 60%
delos consultados opinaba que esta

dispuesto a tolerar inflacién mien-

tras haya crecimiento y empleo”.
E1PBI, en tanto, podria incremen-
tarse un 6,2%, pero estara acompa-

-fiado de inflaci6n y debilidad fiscal.
-“No hay posibilidad de una crisis, -

tenemos precios internacionales
récord de las commodities. E1 pago
de la deuda y la estabilidad del mer-

~ cado cambiario y financiero estan -
aseguradas en ¢l corto plazo, pero

la-necesidad de cambios sera evi-
dente”, indicd.-

' Modelo desfavorable
Aunque el pais se recupera luego .

de lacrisis de 2009, crece menos gue
los vecinos en la region: “El actual
modelo econémico no favorece la
inversién privada y, en consecuen-
cia, el crecimiento sustentable. La
oferta es insuficiente para atender
una demanda en expansion, asi se

llega a un aumento de las importa--

ciones o bien a un ajuste por precios.
Y ante el temor de que contintie re-

- trocediendo el superavit comercial,

que en 2011 alcanzara los US$ 9000

millones, el Gobierno intensificara
los controles para frenar el ingreso
de productos del exterior”, conclu-
y6 Viglione.

Por su parte, Francisco Alvarez, :

director ejecutivo de Celsur Logis-
tica, invit6 a “disfrutar de la fiesta

mientras estemos en ella. Este afio.

habra crecimiento; para 2012 el es-
cenario no se presenta tan bueno”.
Plante6 que el desafio para el sector

es conservar larentabilidad, ya que -

sin ella “no es posible invertir, y sin
inversiones no hay desarrollo”.

Los costos de todos los componen-
tes de la cadena de valor aumenta-
ran, afirmé Alvarez. “El indice de
precios que confecciona Cedol sera
mayor al 21% de 2010”. )

Asimismo, crecela tercerizacion,
“ya que las empresas prefieren de-
jar'la logistica en manos de los es-
pecialistas”. Agregb ademas que
faltan choferes, por lo que es ne-
cesario destinar recursos a la ca-
pacitacién.

También faltan depbdsitos pre-

mium, sefialé Alejandro Badino, .

gerente general de Colliers Inter-
national. El mercado cuenta con 29
centros logisticos de calidad, que
representan unos 804.000 metros
cuadrados, dijo Badino; este afio

“ hay 80.000 metros cuadrados en

construccién, y mas de la mltad ya
estan ocupados. Existe una vacan-
cia cercana al 2%, es decir casi to-
do lo que se construyé se ocupé. El
64% de los centros premium se en-
cuentra en zona norte, el 32% en el
QOeste y el resto en el Sur; enumerd,
ylos alquileresrondan los US$ 6,5 el
metro cuadrado. Pero en zona norte
pueden superar los US$ 8, de acuer-
do a la ubicacion, equipamiento y
caracteristicas de la construccion,
como altura de techos y playas de
maniobra.

Para Lucio Zemborain, especialis-
ta en derecho laboral, “lo importante
es que se respeten los acuerdos fir-
mados, y gue llevan los incremen-
tos salariales a un 27% para 2011.
En otros afios se reabrieron las pa-
ritarias, esperemos que ahora no
suceda lo mismo”, indic6.
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FATE

Ruedas para el
servicio urbano

La fabricante de neuméticos
Fate lanzé un nuevo neumati-

€0 para.el Uso en caminos pa-
vimentados, que permite "un
rango de velocidad maximo de
hasta 100Km/h". El denomi-
nado FateCargo Su-100 cuen- =
ta con “una construccion radial
con muitiples capas de cordo-

1

nes de acero que forman una

cintura metélica, junto conla
carcasa de cordones de acero,
talones reforzados y compues-
tos-de Gltima generacion”, pun-
tualizé el gerente de Produc-
to para Transporte de |a firma,

- Juan Manuel Scassi. El produc-

to ha sido disefiado para el ser-
vicio Urbano en diversos tipos

‘

- de pavimentos y otorga una ex-

celente prestacion ante fuertes
solicitudes de frenado y arran-
guesbruscos, como.asi tam-
bién ante giros cerrados”.

WECO

Nuevos planes
de financiacion

La automotriz lveco apuntaa -
brindar una financiacién atrac-
tiva en dos de sus vehfculos.
Uno es.el Daily Chasis 35C14,
modelo para el cuallanzaron

un plan con cuotas mensua-

“les que vandesde los $ 3212,

con un anticipo-del 30%. El

otro plan es para adquirir el
Cursor 45033, con financia-
cién exclusivo de doce cuotas
sininterés. Ambas promocio-
nes se ofrecen por tiempo limi-
tado. "La familiade productos  °
Daily cuenta con cincoe opcio-
nes de distancia entre ejes, ca-
bina simple o doble, dos op-
ciones de motory tres alturas
de techo. En cuanto al Cursor,
destacan su motor de 324 CV,

4 vélvulas por cilindro, arbol de -
levas ala cabezay turbocon
wastegate e intercocler. -

Transporle

Transpoﬁfe lemrestre !m‘emac:onal ummos
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Man' jando cargas comp!ez‘as v con.so!:daa‘as

F?epresm?iamon de empresas transpoﬂadoras '




