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gundo trimestre comience a recu-
perarse el sector”. : ANDRE AN

Las fabricas de remolques tuvieron un buen 2008, pero desde noviembre las ventas
cayeron el 30%; las empresas centran su expectativa en la segunda mitad del afio

:  Los responsables de la industria
de los remolques y acoplados -inti-
mamente vinculada con la del au-
totransporte de cargas- creen que
recién durante el segundo trimestre
de este afio se recuperara la deman-
da, que se retrajo un 30% en los flti-
mos meses. Juan Hermann, gerente
comercial de Acoplados Hermann,
explico que notaron “unabajadede
ventas desde noviembre”, aunque
vaticind que “en marzo la econo-
mia arrancaria”; desde Bonano, su
presidente Daniel Bonano, confié en
que “habra una sensible bajaen las
ventas, de alrededor de 30 por cien-
to para los primeros meses de 2009,
pero esper‘amos que en el segundo
trimestre comience a recuperarse
el sector”.

El gerente comercial para el Cono
Sur de Heil Trailer, Jorge Lanfranco,
indic6 que la empresa ha previstoun
descenso de la demanda de entre 35
v 40 por ciento para el corriente afio,
tras lo que sostuvo que las sefiales
que da el mercado han hecho prever
que la demanda volvera a crecer ha-
cia “el segundo trimestre”; en tanto

Carlos Minozzi, gerente comercial que no funcionan, etcétera”. de parar la fabrica”. bajando en tres turnos”. ‘ estando ligado al grupo Gefcoy a
de Pluscarga, apunto: “Acercadela = El empresario confié en gue ha- L. : Si bien previ6 un descenso de Ia su filial espafiola desde 1988. Gefco
crisis, entendemos que es pasajera,.  bian previsto que, “porlaasuncion Optimismo demanda de entre 35y 40 por ciento Argentina es uno de los tres ope-

es un tema de tiempo; s6lo hay que

estar preparados y organizados pa- -

ra soportarla”.

“El afio 2008 fue muy bueno para

fuerte del sector a pesar del-.conflicto
con el campo”, comenté Hermann y
previo que “este afio serd complicado
porgue se ha notado una importan-
te baja en las ventas desde noviem-
bre y, ademas del conflicto mundial,
tenemos que sumarle la sequia del
campo, las economias regionales

‘delnuevo presidente de Estados Uni- -
- dos, en marzo la economia arran-

caria pero, con el tema de la sequia
nocreemos que eso suceda antes de

EXPOTRADE

Tras descartar ajustes en la plan-

tilla de personal, enfatiz6: “Vamos
a seguir porque las ventas realiza-
das nos permiten mantener el mis-
mo ritmo trabajo hasta marzo y lo
gue vayamos vendiendo se va a ir
acumulando a plazo. Esto nos per-
mite seguir adelante sin necesidad

En tanto, Bonano sentencié que
“habra una sensible baja en las ven-

. tas, de alrededor del 30 por ciento

al final de los primeros meses de

Sin embargo, enfatiz6 que “nohay -
que confundirse, estono es 2001 y el
paisno se ha parado. Hay una gran .

crisis de confianza y lo que tenemos
entonces es gente con capacidad y

necesidad de comprar, pero que pre-’

fiere esperar a ver qué pasa”; asi,

considerd que 2009 “sera complica-

do, porque todo lo que sea venta de
camiones necesita de credlto y éste
desaparecio”. -

Recalco que pese a las dificulta-

-des “no somos pesnmstas Porque'

Argentina no es un pais cuyas em-
Ppresas o personas tengan una gran
deuda dentro del sistema financie-
ro” y confié-en que “se reactivara”
la economia aunque “no alritmo que
venia creciendo. Hay que esperar el

resultadodelas propuestasqueestd

manejando el Gobierno y los planes
que se pondran en marcha. Mientras
tanto, habra que adecuar las empre-
sas a un nuevo ritmo de produccion
y de ventas”, afadio.

Desde la multinacional Heil Trai-
ler, Lanfranco dijo que “2008 fue un
afio récord, ya que llegamos a una
facturacion de 30 millones de déla-
res, con un incremento respecto de
2007 de aproximadamente 30 por
ciento. Fue un afio brillante, el de
mayor produccién sostenida de la

empresa, v de hecho comermahza-'

mos casi 100 por ciento de la pro-
duccioén en unidades de aluminio.
En 2008 la planta estuvo a full, tra-

para 2009, sostuvo que las sefiales del
mercado de cisternas y tanques han

hecho prever que “se vea lareactiva- -

cién en el segundo trimestre. Hoy la
demanda esta quieta, pero el cliente

Estudio complejo

- El'Grupo Logfstico Andreani fue

* elegido por la Universidadde

- Columbia, de Estados Uriidos, co- -
mo su operador en Argentina para - .
un estudio de alta complejidad.
Con base en su planta de Olivos,
Andreani realiza el transporte .
de muestras.de sangre desde 16

_ centros asistenciales involucrados -
en la investigacidn, localizados:

~ en el &mbito de la Capital Federal
y Gran Buenos Aires, hasta un
Laboratorio Central, en pleno
centro portefio. Las operaciones
se realizan en el marco del estu-
dio clinico denominado Warfarin
Versus Aspirin in Reduced Cardiac
Ejection Fraction (WARCEF),
desarrollado por la universidad,
y que busca determinar cuél de
los dos tratamientos ~warfarina o -
aspirina— es mejor para atender
pacientes con deficiencias en la
funcién cardiaca.

Nuevo director general

Gefco designd a Julian Navarro

como nuevo director general a
_cargo de Ias operaciones de la

compafiia en la Argentina. Navarro,

de 43 afios, ha desarrollado toda

su actividad profesional en la

industria logistica y del transporte,

radores logisticos mas importantes
del-pais, con una participacion del .
12% del total del segmento, desde
su ingreso al mercado en 1999.

GEFCO

RENAULT TRUCKS

. @osotros con un crecimiento muy mltad de afio”. 2009, pero esperamos que en el se-

o L I C . : : estd interesado, est4 averiguando, y
sibien no hace la inversién, sigue en
movimiento y esto marca que hay
expectativas”, dijo.

Minnozzi, por su parte, entendio
quela crisis “es pasajera, es untema
de tiempo; sélo hay que estar prepa- -
rados y organizados para soportar-
la. En momentos de crisis es cuando
mas hay que trabajar; es importante

‘hacer una buena siembra para obte-
ner un excelente resultado”.

- “A pesar de todos los altibajos a -
que nos tiene acostumbrado nues-

Visita internacional

El nuevo vicepresidente inter-
nacional de ventas de Renault
Trucks, Frédéric Mouret, visitd por
primera vez la Argentina, donde
recorri6 oficinas y talleres de la
empresa. También paricipé de

" la firma del contrato por el cual
Gloker Trucks SA se integré a

" lared de concécionarios, que
ya suman 11 puntos de venta.
“Argentina es un gran pafs, con un
enorme potencial de crecimiento.

EE desafm mantener la planta de personal

Sobre las previsiones de su empresa ante
la crisis global y local, Juan Hermann con-
firmé que no se afectaré la jornada labo-
ral gracias a la venta anticipada realizada,
durante 2008. “Mantendremos las mismas
horas de trabajo, inclusolla hora exira que

- realizan los empleados actualmente por-

diendo se va a ir acumulando a plazo.
Esto nos permite sequir adelante sin ne-
- cesidad de parar la fabrica. Si se man-
. tiene la merma én las ventas veremos
qué hacemos, pero no queremos tocar
al personal porgue uno loha capacita-
~do, lo ha preparado para cada ‘tarea”,

mentaimente a la fabricacion de semi-
rremolquestérmicos, hasta alcanzar los
actuales 22.000 metros cubiertos. La em-
presa cuenta ademés con casi 200 em-
pleados més la mano de obra que ter-
ceriza en Ja zona”, detalld. o
Jorge Lanfranco explic6, por su parte, -

=~ - que, si bien estorepresenta un gasto pa- agregd el empresario. ; que Heil Trailer tiene su planta en la lo- tra Reptiblica Argentina, podemos De hecho. el desarrolo de nuestra
(O ralaempresa, entendemos quees impor-  Daniel Bonano, por su parte, destacé que  calidad de Cafiuelas, a la-altura del ki- decir que afio tras afio se fueron me- marca ha’si do exponencial en los

; a tante para el ohrero, que es el que mas  durante 2008 lafirma concluyéinversiones  I6metro 66,300 de la ruta nacional 3, con jorando las perspectivas. Sibien las ltimos afios. Para la organizacién
{5 sufre toda la situacion”, explico. porunmillény medio de pesosensuplan-  una superficie de 6000 metros cubiertos " proyecciones son irregulares, desde Renault Tru ci(s Internacional. la
~ “Estuvimos conversando'y llegamos a  tade Batén, para ponerla en condiciones sobre un predio de 13 hectareas, en la nuestros inicios en 1996 hemos supe- Argentina es una filial clavé \; un.
{y la conclusién de que vamos a seguir  de lograr una mayor produccion. que-trabajan dia‘riamente mas de 130 rado todos los pronésticos. Como re- ejemplo de como debemos traba- _
(O porque las ventas realizadas nos per-  La suma destinada a inversiones inclu-  operarios y.empleados, donde se fa- ; ferencia, el crecimiento del afio 2008 jar fuera de Europa”, dljo Mouret.
[y~ miten mantener el mismo ritmo traba-  yo “la ampliacién de la planta en 3.000°  brica para el mercade interno y para la respecto de 2007, rondo6 en 30%”.
{3 jo hasta'marze y fo que vayamos ven-  metros cuadrados destinados funda- - exportacién. . ©. = : % i i UNWERSIDAD A; S’

S o Redaccien Expotrade | Gastign logistica mtegral

) La Universidad Austral abri la
inscripeion para el Programa de

" Gestion Logistica Integral, a dis-
‘tancia via Internet, que comienza
el 26 de mayo. Este programa brin- -
da unavision global del negocio .
que permite definir y ejecutar las
politicas para la gestién integral
del abastecimiento: disefiando,
evaluando, seleccionando y-diri-
giendo las operaciones y asegu-
rando la solucién mas confiable, -
econémica y viable. Informes:
5921-8000, Int 8515, cvicens@aus-
tral.edu.ar
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