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Autos, bencina y surtidores

El apasionante relato de los. comienzos de la produccién
y distribucién nacional de combustibles

Por Susana Boragno
Para La NACION.

AT4 por 1892 un carro sin caba-
1o circulé estrepitosamente por
primera vez ante el asombro de
los portefios. Era un vehiculo mar-
ca Benz, conducido por su audaz
propietario, Don Dalmiro Varela
Castex. En 1897, un prestigioso
fabricante portefio de carruajes,
Guillermo Fehling, import6 un
enorme automovil marca Daimler,
que fue uno de los primeros coches
impulsados a nafta que transité
por el pais. No existian aqui esta-
ciones de servicio ni surtidores en
la via ptblica, por lo que Fehling
debia utilizar ocurrentes lugares
para proveerse de nafta. En
una oportunidad, cuando su
tanque quedo6 vacio, adquirié
unabotelladebencinaenuna -
farmacia cercana al Hipddro-
mo de Palermo, aunque su
proveedor habitual era un
tintorero que le facilitaba
1a bencina que él utilizaba
paralalimpieza delostrajes.
Estos vehiculos fueron muy
. resistidos, pero, poco apoco,
se fueron instalando en la
sociedad que los miraba con
asombro. Para 1906 circula-
ban 340 autos particulares, 82 -
de alquiler y 24 camiones. La
réapida expansidn de los vehi-
culos disparé lanecesidad de
obtener gasolina y; como con-
secuencia, empezo a crecerla
demanda de petroleo.

Aceite siciliano

. Los romanos, 500 aflos an-

- tes de Cristo, iluminaban sus
casas con aceite siciliano,
gue no era otra cosa que petroleo.
Antiguamente éste afloraba natu-

ralmente a la superficie. Sunombre

deriva de las palabras latinas que
significan aceite deroca. El1 término
nafta es de origen persa que signi-
ficaliquido. Los chinos perforaban
los suelos buscando salmuera y; en
ocasiones, hallaban petrdleo quelo

usaban como ungiiento medicinal. -

Los asirios y egipcios encendian
_con él sus antorchas y los indios
americanos curaban sus llagas.

Hay quienes opinan que no fue
casualidad, buscando agua, cuando

500 metros y permitio el hallazgo
“de queroseno dela mejor calidad”
como anunciaba alborozado el te-
legrama, de aquel 13 de diciembre

de 1907, desde Comodoro Rivadavia. .

Ya existia una labor sistemética de
estudios del suelo y del subsuelo.
Fue en.esa misma localidad don-
de después se instal6 la primera
planta destiladora, que inicié la
elaboracion de nafta, queroseno y
fureloil. Con buenos resultados fue-
ron probados por una locomotora
del Ferrocarril Sud en el trayecto
Constitucion-Temperley.

Se cred la Direccidn General
de Explotacién de Petréleo, enti-
dad que sento las bases de lo que
después seria YPE que inici6 sus
actividades el 3 de junio de 1922,

nque galvanizado, precu

organismo que tenia por finalidad
incrementar la explotacion petrole-
ra. Sudirector fue el coronel Enri-
que Mosconi, gue impulsé la idea:
“La propiedad del subsuelo es un
derecho inalienable del pais”. -

Se tiene conocimiento de que el
primer surtidor fue instalado en
1914, en plaza Lorea. Anteriormen-
te, 1a gasolina importada se vendia
en tanques galvanizados de 200
litros. La mayoria de las estacio-
nes de servicio se repartia entre
la compaiiia Energina, que era
inglesa, yla Wico, norteamericana.
Su instalacion fue reglamentada

porunaordenanza de diciembrede
1915 que prohibia la instalacién de
surtidores a menos de 400 metros
con el fin de evitar la competencia
y fomentar la venta en otras zonas.
Una vez vencidos los diez afios de
1a concesion, pasarian sin cargo,
al municipio. YPF logrd que le
fueran adjudicados varios, hasta
el comienzo de la década del 30, en
la que se empezaron a prorrogar
los plazos, argumentando que se

debia evitar la monopolizacién

del Estado.

Primer surtidor

El 22 de febrero de 1923, YPF
habia inaugurado en Buenos Aires
su primer surtidor de queroseno.
Alos tres Imeses, ya se contaba con
seis mias. E1 20 de junio, exi Barto-
lomé Mitre y la Av. Rosales, qued6
habilitado el primer surtidor de

- nafta destinado exclusivamente

al servicio de vehiculos de
chapa oficial. Ese mismo
afio, en la plazoleta de Pe-
dro de Mendoza y Brasil, se
instalé un surtidor para el
despacho de petréleo, con
una capacidad para cargar
en carros tanques de mas de
2000 tn diarias.

En 1925, una vez inaugura-
da la destileria en La Plata,
la firma concesionaria para
distribucién y venta delanaf:
tafue J. E Auger y Cia., que
organizé 586 agencias, con
surtidores para el expendio
en la via pablica. Torcuato
Di Tella (padre) le ofrece
fabricar los surtidores a su
amigo, el general Mosconi,
quien acepta, porque le inte-
resa sostener su fabricacién
nacional y quién ademaés
habija tomado una delasmas
trascendentes medidas: re-
bajo el precio de la nafta, lo
que obligd a la competencia
a hacer lo mismo. .

- A principios de 1927, aparecia
en los surtidores y en avisos pu-
blicitarios la sigla de YPF, Nafta
Nacional Fiscal YPF Comodoro
Rivadavia, y en los surtidores se
leia la leyenda: “Nafta Nacional
YPF la més perfecta”. Ellema era:
“Apoye lanafta argentina, compre

un simbolo de la soberania”. Estos

surtidores eran a manijay exigian
cierta habilidad y fuerza para su
manejo.

La autora es historiadora, se especializa en medios
de transporte ferroviarios y carreteros. E-mail: susa-
naboragno@fibertel.com.ar.
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Como Facebook, pero
para gente del sector

En seis meses, se
registraron en el sitio
unos 41.600 profesionales
del comercio exterior, la
logistica y el transporte

Por Andrés Asato
Para La Nacion
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;Seacuerda de cudntas veces inter-

_ cambid tarjetas personalesen ferias”

y congresos, y las veces querecurrié
aellas para iniciar un contacto? Tal
vez, muy pocas. Pero, desde lallega-
dadelaprimera comunidad virtual,

los profesionales y empresarios del

transporte, lalogistica y el comercio
exterior estdn de parabienes. No
s6lo cuentan con una herramienta
de comunicacion en el ciberespacio
queles ofrece informacion del sector,
opiniones y novedades, sinotambién
que les brinda la posibilidad de
interactuar para potenciar nuevas
oportunidades de negocios.
Martin Traina, responsable de
deNeXos.com, asegurd ademas que

' ‘laideapuestaen marchahacenada

mas que seis meses y que ya retine
a 41.600 usuarios registrados fue
pensada “para crear una platafor-
ma distinta, nofisicay quele diera

-continuidad a ese primer contacto

gue uno establece en ferias y en
congresos. Un ambito nuevo de
relaciones y en el que aquellos
que estan mas familiarizados con

el uso de Internet, como el sector -

del comercio exterior o el de la

logistica, se sienten muy a gusto.
Incluso, la gente del transporte

de cargas ha descubierto en esta
herramienta una manera de acox-

tar distancias y generar cambios
operacionales”.
Cabe destacar que delNeXos.com

. esunserviciosincargo,enelcuala

través de una clave se puede obtener
una identidad digital, que es muy
importante para iniciar el contacto.
Esa identidad tiene un potencial
dentrodelaRed, queasuveztienela
particularidad de estar conformada

. por una red de contactos que ya se

conoce de haber participado en
ferias y congresos, lo que le otorga
credibilidad y confianza. Ademas,
hay otros aspectos que se tienen en
cuentaquesoneldelaprivacidady
c6mo se maneja la informacion una
vez que ingresa en la Red.

“Lo que se le brinda al usuario
-agrega Traina-son las herramien--
tas tecnologicas para que él decida
de qué manera desea interactuar, si
en forma reservada o visible para
la comunidad virtual. deNeXos.com
ofrece una serie de aplicaciones
que permite darle valor a la em-
presa, como por ejemplo generar
clasificados laborales y comerciales,
ofrecer o solicitar productos, buscar
recursos humanos, blogs enlos cua-
les expresar ideas, debatir, pero lo
interesante es que unolohace desde
el lugar que le da la experiencia y
no desde lo institucional. No es la

. empresa la que habla, sino gente
de empresa

El usuario tiene la libertad de .
hablar con guien quiera, compartir
o no sus contactos y de gestionar
la modalidad de vincularse para
hacer de esta herramienta algo
eficaz. En la seccion Negocios se
han potenciado maés de un centenar
de oportunldades para conformar
asiun Jmportante espacioenelque
los empresarios del sector puedan
mteractuar

Jamaquina perforadora superdlos

megor manera ( de I!egar a su destmo

Al adquirir un nuevo camidn Scania deiasseries B G YR, usted obtiene més: que, un. camlon preparado para el traba]o emgente
“Obfiene 'iecnelogfa, confianza, durabilidad y la segtridad de llegar a su destino con el menor costo ‘operativo, El chasis, el
motor yel tren de fuerza son producidos por Scania para garantizar este resuftado, logrando elevados niveles de seguridad
pasiva y activa, mejorando aun més el confort del conductor y-el acompafiante; Empiece a acortar-los caminos, visite: un
concesionaric Scania y conozca las mejores soluciones para mantener sus negacios Siempre én COi'}Stante moviniento.

SCANIA uiiliza y recomienda YPF EXTRA VIDA

Scania. Siempre en direccién al f&atum.,
wyvw.scania.com.ar




